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THVISTELMA

Vapaaehtoinen eldkevakuutus on yleistynyt 2000 luvulla. Tuote on tehnyt kauppansa vuosi vuodelta pa-
remmin vuotta 2004 lukuun ottamatta, jolloin eldkevakuutuksen verouudistuksia laadittiin. Myynnin kehi-
tyksen rinnalla myds eldkevakuutuksen ottajan prototyyppi on muuttunut. Yha nuoremmat tavalliset tyos-
sékavijat ottavat elakevakuutuksen. Tuote on hyvalla myyntity6lla ja markkinoinnilla 16ytanyt tiensa kan-
san tietoisuuteen. VVapaaehtoisen eldkevakuutuksen uskotaan edelleen jatkossa kasvattavan suosiotaan.
Suomeen ennustetaan tulevaisuudessa tulevan tilanne, jolloin eldkeikéisten maaré tydikaisiin ndhden on
suhteettoman suuri. N&in elékkeen maksajia ei ole tarpeeksi jolloin elédkkeitd joudutaan pienentdmaan.
Puutteellista elédkettd paikkaamaan on kehitetty vapaaehtoinen eldkevakuutus.

Tyoeldkeyhtiot 1ahettédvat kuluvana vuonna kaikille tyossakayville arvion lakisééteisesté elakkeestad. Eldke
voi jaada monelle luultua pienemmaksi ja vuoden 2008 uskotaan olevan otollista aikaa elakevakuutuksen
myynnille. Tuotteen kysynnén arvioidaan kasvavan eritoten henkil6illa, joilla eldkeikd alkaa jo hadmottaa.
Elédkevakuutus on tuote, jolla on kaikki edellytykset menestya tulevaisuudessa. Tyon tarkoituksena on sy-
ventéa tietoja eldkevakuutuksesta seka lakisaateisesta eldkkeestd. Tydssa kaydaan lapi elakevakuutuksen
myynnin kehitystd, markkinatilannetta, tuotevalikoimaa ja tulevaisuutta. Tyo on tehty Tampereen Seudun
Osuuspankin toimihenkildille vapaaehtoisen eldkevakuutuksen myynnin tueksi.

Elakevakuutuksen myymisessé haasteellisin kohderyhma on 15-24-vuotiaat. Heidan osuus kaikista elake-
vakuutuksista oli vuoden 2007 lopussa vain 9 %. Ty0dssé toteutetaan haastattelututkimus, jossa selvitetadn
miksi nuoret eivat hanki eldkevakuutusta. Nuorissa on paljon potentiaalia tuotteen hankkimiseen, vaikka
eldkevakuutus on vain harvoilla.

Tutkimuksen tuloksista ilmeni, etteivét nuoret vield juurikaan tiedd miké& on vapaaehtoinen elédkevakuutus.
Lakisaateista elaketté pidettiin itsestdén selvyytend, ja oli epaselvaa kuinka sita kertyy.

Tuloksista tehtavien 16ydosten ja kehitysehdotusten toivotaan olevan avuksi eldakevakuutuksen myymises-
sé nuorille asiakkaille.

Avainsanoja: Vapaaehtoinen elakevakuutus, tulevaisuus, nuoret



® TAMPEREEN
AMMATTIKORKEAKOULU

LITKETALOUS

Writer: Susanna Lepisto
Study program: Business of Administration
Title of thesis: The voluntary retirement insurance — More common security for the future

Month and year of
completion: May, 2008

Supervisor: Liisa Heinonen

ABSTRACT

The voluntary retirement insurance has become more common on 2000’s. Except for the year 2004,

the product has made its deal year by year in which case the taxation reforms of the retirement insurance
were drawn up. Development of the sales has caused that the prototype of the people who has been
interested in the product, has changed. Nowadays younger persons who are working permanently

take the retirement insurance. The product has found its way to the peoples' consciousness with good
selling and marketing. It is believed in the future that the voluntary retirement insurance expands

its popularity. In the future is expected in Finland that the number of people who belong to the retirement
plan is higher, comparing to the situation now. This way the state doesn’t have enough people to pay,

so the pensions have to be reduced. That’s the reason why the voluntary retirement insurance has been
developed.

The company of employee pension will send an estimate of the pension during this year to the all employees.
Many people can recognize that the pension is smaller than estimated and it’s believed that during the year
2008 the sales of the voluntary retirement insurance will grow. It is estimated that the demand for the product
will increase especially among the persons who will leave the working life nearly.

The retirement insurance is a product which has all preconditions to succeed in the future.

This thesis is made to clear the information about voluntary retirement insurance and employee pension.
Thesis includes development of sales, market situation, product range and the future of the sales

of the retirement insurance. The thesis has been done to the officers of

Tampereen Seudun Osuuspankki to support the sales of the voluntary retirement insurance.

In the selling of the retirement insurance, the most challenging target group is people between 15- 24.

The share of all the retirement insurances was only 9% at the end of the year 2007. One part of this

thesis is an interview case, in which it is clarified why the young people do not have an retirement insurance.
The group of the young people is potential target group even though only few of them have it.

Results of this research tell that the young people do not still really know what is the

voluntary retirement insurance. The employee pension was considered as clarity and it was unclear
how it accumulates.

It is hoped that the results of this project will help bank officers to sell this product for young clients.

Keywords: The voluntary retirement insurance, future, young people
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JOHDANTO

Vapaaehtoinen eldkevakuutus on noussut nykyiseen suosioonsa 2000-
luvulla. Vakuutuksen myynnissé on nahty nousuja ja laskuja, mutta
tuotteen tulevaisuus néyttaa valoisalta.

Elékeldisten maaré jatkaa kasvuaan ja eldkekustannukset kasvavat.
Samalla tyodikéisten eli elakkeen maksajien maaré véhenee. Tulevai-
suudessa ihmiset elavat kasvavan hyvinvoinnin kautta entista pidem-
paan ja nostavat eldkettd yhd kauemmin. Tasta voi syntya yhteiskun-
nallinen ongelma, jonka suuruuden vain tulevaisuus nayttaa. Ongel-
man ehkaisemiseksi on kuitenkin kehitetty tuote nimelta vapaaehtoi-
nen eldkevakuutus. Eldkevakuutusmyynti on kasvanut vuosi vuodelta
ja myynnin odotetaan jatkavan kasvuaan.

Tyodskentelen Tampereen Seudun Osuuspankissa, ja olen jatkuvasti
tekemissé eldkevakuutuksen kanssa. VVapaaehtoinen eldkevakuutus on
monelle vield tuntematon kasite. Lakis&éteinen eléke on hieman tu-
tumpi, mutta vain harvat tietdvét miten sitd kertyy. Lehdissa on kirjoi-
tettu kiihtyvéan tahtiin kuinka eléke kertyy ja milla perustein. Artikke-
leilla pyritaan heréttelemadn ihmisia huomaamaan, mille tasolle eléke
voi lopulta jaada.

Elakevakuutus on parhaillaan hyvin pinnalla oleva asia ja sita kasitel-
l4&n jatkuvasti mediassa. Tana vuonna tydssakayville kilahtaa posti-
luukusta arvio lakiséateisestd elakkeesta. Monille arvio tulee olemaan
kuviteltua pienempi. Tuotetta myyvat yritykset mainostavat ja mark-
kinoivat tuotetta menekin edistdmiseksi. Ihmisten huomiosta kilpail-
laan mitd hauskimmilla mainoksilla ja nasevimmilla iskulauseilla.
Ihmisten kiinnostuksen elédkevakuutusta kohtaan toivotaan elékearvi-
oiden saamisen myota kasvavan ja tuotteen myynnin vilkastuvan.

Tyo0 sisaltaa tietoa eldkevakuutuksesta ja lakisaateisesta eldkkeesta se-
ké esittelee vakuutusta myyvien suurimpien yhtididen kilpailevat tuot-
teet, markkinaosuudet ja tuotteen tulevaisuudennakymat. Tyon tavoit-
teena on syventaa tietoja, joita toimihenkil6t tarvitsevat elakevakuu-
tuksen myyntitilanteessa. Tyon liitteeksi on my6s koottu tiivistelma
edelld mainituista asioista myynnin apuvalineeksi.

Elédkevakuutusmyynnin suurin haaste ovat nuoret 15-24-vuotiaat. Tal-
14 ryhmalla on prosentuaalisesti kaikista pienin osuus tuotteen myyn-
nissé. Ty0ssa toteutetaan haastattelu tutkimus, jossa otetaan selville
miksi nain on ja voitaisiinko pankissa tehda jotain toisin, jotta elake-
vakuutus menisi kohderyhmalle paremmin kaupaksi. Tutkimuksen
ongelmana kasitelladn vapaaehtoisen eldkevakuutuksen vahaistd maa-
réa nuorilla henkilGilla tarkoituksena I0ytaa talle syita.

Nuoret ovat viela valloittamaton kohderyhma ja ikansa puolesta voisi-
vat aloittaa elékesdastdmisen suhteellisen pienelld panostuksella



1 VAPAAEHTOINEN ELAKEVAKUUTUS

Viimeisen vuosikymmenen aikana vapaaehtoisen eldkesééstamisen
merkitys on muuttunut huomattavasti ja se on lisaantynyt erityisesti
1990-luvun puolivalin jalkeen. Eldkesaastamisesté on tullut yha ylei-
sempad. Myo0s elakeséastajan prototyyppi on muuttunut. Nykyaan ela-
kesééastéjat ovat nuorempia ja pienituloisempia kuin aiemmin. Kehitys
johtuu useista tekijoista kuten lakisaateisen eldkejarjestelman muutok-
sista ja muutosten aiheuttamista epdvarmuuden tunteista ihmisissé.
Lakisaateistd elaketurvaa tdydentavaa sdéstamista pidetdén yhé tarke-
ampana. (Valtion taloudellinen tutkimuskeskus 2007)

Eri eldkesadstamisen muodoista vapaaehtoinen eldkevakuutus on suo-
situin.

1.1 Vapaaehtoisen eldakevakuutuksen keskeiset piirteet

Vapaaehtoisia eldkevakuutuksia on olemassa kahta eri laatua. Sijoitus
sidonnaista sek& korkotuottoista. Sijoitussidonnainen on naista ylei-
sempi.

Sijoitussidonnainen vapaaehtoinen eldkevakuutus on vakuutuksenotta-
jan ja vakuutusyhtion valinen sopimus, jossa vakuutuksenottaja antaa
tietyn summan vakuutusyhtidlle sijoitettavaksi ohjeidensa mukaan si-
joitusrahastoon. Usein sopimus on jatkuva ja velvoittaa vakuutuk-
senottajan tekemaan talletuksen kuukausittain tai vuosittain eldkkeelle
jadmiseen asti, kuitenkin vahintaan 62-vuotiaaksi saakka. Vakuutuk-
senottaja maaraa kohteet minne varat sijoitetaan ja kantaa itse vastuun
sijoitustoimintansa tuloksesta. (Valtion taloudellinen tutkimuskeskus
2006)

Vakuutusmaksut voi ohjata myds korkotuotto-osaan tai sijoitussidon-
naisen ja korkotuotto-osan yhdistelméén. Korkotuotto-osan tuotto
muodostuu laskuperustekorosta ja asiakashyvityksestd. Korkotuotto-
osassa on vakaa tuotto ja siind on vahemmaén riskeja kuin sijoitussi-
donnaisessa 0sassa, jossa tuotot riippuvat sijoitusrahastojen arvonke-
hityksestd. Sijoitussidonnaisessa vakuutuksessa on mahdollisuudet pa-
rempiin tuottoihin sijoitusrahastojen kautta. Pitkén aikavalin sijoituk-
set rahastoihin tasaavat arvonvaihteluita. (Op-elakevakuutuksen tuo-
teseloste 2007)

Elédkevakuutuksesta riippuen vakuutusyhtié maksaa vakuutetulle ela-
kettd sopimuksesta ilmenevan ién ja eldke-erdn mukaan. Elakevakuu-
tuksen yksi tarkeimmistd ominaisuuksista on varojen sitoutuminen
sithen saakka kunnes j&a elakkeelle. (\altion taloudellinen tutkimus-
keskus 2006)



Vakuutusmaksujen suuruus, maksettu ajankohta ja maksuille kertynyt
tuotto madrittelevat yhdessa maksettavan eldkkeen maéaran.

Elédkevakuutus voidaan ottaa 1) tdydentdmaan lakisaateisté elaketta 2)
jotta elékkeelle paastaisiin lakisaateista eldke-ikaa aiemmin 3) jaddadn
elakkeelle aiemmin samalla tdydentéen lakiséateisté elaketta.
Lakis&ateista elakettd tdydennetddn arvioimalla tuleva eléke ja elak-
keen tarve. Valiin jaava osuus pyritdan kattamaan vapaaehtoisella elé-
kevakuutuksella. Ennenaikaiselle eldkkeelle siirtymisen johdosta la-
kiséateiseen elakkeeseen syntyy vaje, koska taysi tydssaoloaika ei tule
tayteen, ja tatd vajetta varten séastetaan eldkevakuutuksella varhennet-
tuun elédkkeeseen. Eldkevakuutussopimuksen sisaltoéd voi vuosien saa-
tossa my6s muuttaa. (Antila, Erwe, Lohi, Salminen, 2003)

1.1.1 Laskuperustekorko ja asiakashyvitys

Vakuutuksen korkotuotto-osan laskuperustekorko on yleisimmin

2,5 %. Tama koskee vuonna 2003 tai sen jalkeen otettuja vakuutuksia.
Joillain vakuutusyhtidilla korko vaihtelee vuosittain ja se voi olla
my0s pienempi. Laskuperustekorosta voidaan myds puhua nimella
vuosikorko tai sopimuskorko.

Asiakashyvitys on ns. lisakorko. Vakuutusyhtit péattaa asiakashyvi-
tyksesta vuosittain. (Kuluttajien vakuutustoimisto 2007)

1.1.2 Kuolemantapausturva

Yleensé eldakevakuutuksessa on kuolemantapausturva. Vain poikkeus-
tapauksissa nain ei ole. Kuolemantapauksessa vakuutuksessa edunsaa-
jana ovat useimmiten omaiset. Edunsaajaa voi vuosien saatossa muut-
taa elamantilanteen mukaan, ellei edunsaajaa olla tehty peruuttamat-
tomasti.

Kuolemantapausturva voi olla voimassa elakeikéan asti tai viela ela-
keaikana sovitun ajan esimerkiksi elakkeeseen saakka 0-100 % ja
elakkeelld 0-80 %. Eri yhtidissé kuolemantapausturva on erisuuruinen
ja maksujen korvaukset vaihtelevat. Kuolemantapausturvan maksut
voivat nousta idn myo6ta ja myds elakeidn lykkaaminen voi kasvattaa
vakuutusmaksua. (Kuluttajien vakuutustoimisto 2007)

Kuolemantapausturva on I&hiomaisille verovapaata 35 000 euroon asti
kutakin edunsaajaa kohti. Téssd otetaan huomioon kaikki edunsaajalle
maksettavat korvaukset kuolemantapauksessa. Y littdvasta osasta me-
nee perintdévero. Jos edunsaajana on joku muu kuin lahiomainen, kuo-
lemantapauskorvaus verotetaan padomatulona. (Op-eldkevakuutuksen
tuoteseloste 2007)



1.2 Vakuutuksesta kertyva tuotto

Elédkevakuutuksen tuotto kertyy osaan maksetusta vakuutusmaksusta.
Sadstettavastd méarasta vahennetdan vakuutuksen hoitokulut ja kuo-
lemantapausturva vakuutusmaksu. Hoitokuluilla katetaan vakuutuk-
sesta aiheutuvat kulut.

Vakuutuksen korkosidonnaisen osan tuotto riippuu laskuperustekoros-
ta ja asiakashyvityksesta Lisaksi vakuutusyhtitt voivat maksaa erilai-
sia hyvityksia esim. lisdkorkoa tai indeksihyvitystd. Naiden hyvitysten
maksamiseen vaikuttaa mm. yhtion sijoitustoiminnan onnistuminen.
Mya0s kuolevuushyvitystd maksetaan niille vakuutuksille, joissa on
mukana kuolemantapausturva. Hyvityksen suuruus lasketaan vakuute-
tun kuolin todenndkoisyydesté ja niihin saadaan varat kuolleiden va-
kuutettujen jattdmista varoista. (Kuluttajien vakuutustoimisto 2007)

Sijoitussidonnaisen osan tuotto riippuu valittujen rahastojen arvon ke-
hityksestd. Vakuutusta ottaessa vakuutetulle annetaan aina tuotto-
oletus, miké vaihtelee eri vakuutusyhtidissa. Namé tuotto- oletus pro-
sentit ovat ainoastaan ennusteita. Vakuutukseen sijoitettu padoma voi
myos vahentyd. Vakuutusta ottaessa kannattaa huomioida vakuutus-
maksujen tuottoon vaikuttavat asiat joita ovat mm. tuoton vaihtelut,
elakkeen alkamiseen jéljella oleva aika, korko-odotus seké rahastoihin
liittyvat riskit.

Kuolevuushyvitysta maksetaan myds sijoitussidonnaisille vakuutuksil-
le. (Kuluttajien vakuutustoimisto 2007)

1.3 Sopimuksen keskeyttdminen, irtisanominen tai ehtojen muuttaminen

Vakuutuksen voi keskeyttda vapaakirjalla ja nain vakuutusmaksujen
maksaminen voidaan lopettaa. Korkosidonnaisissa vakuutuksissa el&-
ke jaa jo maksettujen maksujen tasolle ja sijoitussidonnaisissa rahasto-
jen arvo méarittelee sééstdjen suuruuden. Eldke maksetaan siind i&ssa
missa se sopimuksessa mainitaan ja vakuutus muuttuu vapaakirjaksi.
Vaikka vakuutus vaihdetaan vapaakirjaksi, siitd peritddn vakuutuksen
hoitokulut. (Kuluttajien vakuutustoimisto 2007)

Maksettuja vakuutuksen maksuja ei voi saada takaisin. Vakuutuksen
irtisanominen on mahdollista vain harvoissa tilanteissa, joita ovat:

- pitkd tyottomyys

- puolison kuolema

- avioero

- vakuutusyhtié muuttaa sopimuksen ehtoja vakuutuksenottajal-
le epéedullisella tavalla
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Mikali vakuutuksenottaja vakuutetun suostumuksella irtisanoo vakuu-
tuksen esim. pitkén ty6ttomyyden johdosta, vakuutukseen kertyneista
s&astoista véhennetdén kulut. Takaisin maksettu summa verotetaan
padomatulona. S&annot eri takaisinnostomahdollisuuksista vaihtelevat
hieman vakuutusyhtiokohtaisesti. Vakuutuksen irtisanominen voi kui-
tenkin aiheuttaa huomattavia tappioita kulujen kautta.
Vakuutussopimuksen ehtoja voi yleensa muuttaa kesken kaiken, mutta
se voi muuttaa eldkkeen suuruutta tai aiheuttaa lisdé kuluja.

Laissa on saadetty milloin vakuutusyhtiolla on oikeus muuttaa vakuu-
tussopimuksen ehtoja. Poikkeustapaus voisi olla esimerkiksi huomat-
tava muutos korkotasossa.

(Kuluttajien vakuutustoimisto 2007)

1.4 Yrityksen sitouttava elakevakuutus

Myos tyonantajan on mahdollista ottaa tyontekijalleen eldkevakuutus.
Tata kaytetaan eréanlaisena tyopaikalle arvokkaiden henkil6iden pal-
kitsemiskeinona. Tarkoituksena on sitouttaa tyontekija yritykseen
mahdollisimman pitévasti maksamalla tyontekijalle eldkevakuutus-
maksua. Tama on vaihtoehtoinen palkitsemismuoto esimerkiksi rahal-
lisen bonuksen sijaan, joka helposti hupenee. Palkitsemiskeinona elé-
kevakuutuksen vahvuutena on, etté se turvaa tydntekijén tulevaisuu-
den. Jos tydsuhde kuitenkin pééttyisi ennen aikojaan, saa tyontekija
pitaa eldkevakuutuksen saastot, mikali elakevakuutuksella on vapaa-
kirjaoikeus. Vakuutussaastot saa kuitenkin itselleen vasta vakuutusso-
pimuksessa maaritellyn nostosuunnitelman mukaan. Jollei vapaakir-
jaoikeutta ole vakuutukseen laitettu, yritys saa eldkesaastot takaisin.
(Financial consultants 2008)
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2 VAPAAEHTOISEN ELAKEVAKUUTUKSEN VEROTUS

Vapaaehtoisen elédkesdastamisen verokohtelu on poikkeuksellinen. Va-
kuutusmaksut ovat verovéhennyskelpoisia. Verotuksella on merkittava
rooli eldkevakuutuksen keskuudessa. Moni suosii sdéstamisen muo-
doista eldkevakuutusta juuri veroetujen vuoksi.

2.1 Vuoden 2005 alun keskeiset muutokset yksil6llisen eldkevakuutuksen vero-

tuksessa

Vapaaehtoisen eldkevakuutuksen verotuksessa tapahtui muutos vuo-
den 2005 alussa. Siirryttiin ansiotuloverotuksesta padomatuloverotuk-
seen vakuutusmaksujen vahentamisessé ja elakkeen verotuksessa.
Vuosina 2004 ja 2005 yhteensd 8 500 euron vakuutusmaksut sai va-
hentdd ansiotulosta. P4domatulo-verotukseen siirryttdessa 1.1.2006 ve-
rovéhennyskelpoisen maksun ylaraja muuttui 5 000 euroksi.

Vuosi 2005 oli siirtymaaikaa ja vanhoja saannoksié sovellettiin ennen
muutosta otettuihin sopimuksiin vield vuonna 2005.

Kaikki vuodesta 2006 otetut yksildlliset elakevakuutukset noudattavat
uusia s&annoksia

Uuden verotuksen piirissa vakuutusmaksut ovat vahennyskelpoisia jos
vakuutetun vanhuuseldke alkaa aikaisintaan 62-vuoden idssa Jarjes-
telmalla pyrittiin vahentaméaan varhaiselakkeelle jaamisté. (\Valtiova-
rainministerié 2006)

Muutoksella haettiin oikeudenmukaisempaa ja tasa-arvoisempaa koh-
telua veroeduissa eri tulonsaajaryhmia kohtaan.

2.2 Eldkemaksuihin kohdistuva verotus

Elédkevakuutusmaksut vahennetédén padomatuloista. Vahennyksia saa
enintaan tehda 5000 euroa vuodessa. Jos padomatuloja ei ole, voi va-
kuutusmaksut véhent&& ansiotulojen veroista erityisend alijaddméahyvi-
tyksend. Myds silloin véahennyskelpoinen maara on maksimissaan
5000 euroa ja vakuutusmaksusta vdhennetddn 28 %, joka on sama
kuin pddomatulon veroprosentti. Jos pddomatuloja on véhemman kuin
5000 euroa, vdhentdmatta jadneista vakuutusmaksuista erityinen ali-
jaamahyvitys on 28 %.

Mahdollisesti eldkevakuutukseen liitettyja henkivakuutusmaksuja ei
voida mydskaan vahentéa verotuksessa. (Verohallitus 2007)
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2.2.1 Puolisoiden ottamien elakevakuutuksien verotus

Vain omat tai puolison maksamat vakuutusmaksut ovat vahennyskel-
poisia. Molemmat puolisot saavat véhentd4 omien vakuutustensa mak-
suja 5000 euroa vuodessa. Vahennysoikeuden saa vain vakuutettu
puoliso, vaikka toinen puoliso olisi maksanut kaikki vakuutusmaksut.
Mikali vakuutetun ansiotulot eivat riitd vakuutuksen taysimaaraiseen
vahentdmiseen, loppusumman vahennysoikeus siirtyy puolisolle. (Ve-
rohallitus 2007)

2.2.2 Tybnantajan ottaman eldkevakuutuksen verotus

Ty0Onantajan tyontekijélleen ottama vapaaehtoinen elédkevakuutus ve-
rotetaan ansiotulona ja maksettava eldke on ansiotuloa. Tydnantajan
ottaessa tyontekijalleen yksilollisen eldkevakuutuksen, ja maksaessaan
vakuutuksen maksuja, tyotekijalla on oikeus vahentaa itse maksami-
aan vakuutusmaksuja 2500 euron edesta.

Tyo6nantajan maksaessa eldkevakuutusmaksuja yli 8500 euroa vuodes-
sa, ylimenevé osuus lasketaan palkaksi. T&mé& osa ei ole vahennyskel-
poista. Vanhuuseldke saa tassakin alkaa vasta vakuutetun tayttaessa 62
vuotta. Mikéli eldkkeen alkamisidssa ei noudateta sdéannoksig, tydnan-
tajan maksama vakuutusmaksu lasketaan palkaksi.

Jos tyontekijalla on useampi tyonantaja joka maksaa vakuutusmaksu-
ja, maksujen summa yhdistetddn verotuksessa ja 8500 euron ylimene-
va summa lasketaan palkaksi ja verotetaan palkan mukaan. (Verohal-
litus 2007)

2.3 Eldkkeeseen kohdistuva verotus

Elake verotetaan pddomatulona. Kaikki elakevakuutukset, jotka ovat
otettu 6.5.2004 tai sen jalkeen ovat pddomatuloa. Ennen kyseisté péi-
vaa otetut elakevakuutukset verotetaan sekd padomatulona etté ansio-
tulona. Ansiotuloista vahennetyt vakuutusmaksut ja niiden tuotoista
kertynyt eldke verotetaan ansiotulona. Elake on siing tapauksessa ko-
konaan ansiotuloa ettd se on maksettu loppuun viimeistdan vuonna
2005. Verokohtelu voi muuttua ja talldin tulee koskemaan my®os jo
voimassa olevia sopimuksia. (Verohallitus 2007)
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3 LAKISAATEISEN ELAKKEEN MUODOSTUMINEN

Monet pitévat eldkkeen kertymistd itsestadn selvyytend. Kaikki eivat
kuitenkaan tieda milla perustein se lasketaan. Jokaisen olisi kuitenkin
hyva tietdd kuinka elédke kertyy. Mikali eléke ndyttaisi jadvan riitta-
mattomaksi, voisi sdastdmisen aloittaa jo nuorena.

3.1 Nain kertyy lakiséateinen eléke

Tyo0eldke kertyy palkallisesta ty0sta ja yrittdjatoiminnasta. Tyoelake
takaa tyontekijoille ja yrittdjille turvatun toimeentulon elékkeelle siir-
tyessa. Elaketté kerryttavaan jarjestelmaan ei vaikuta mahdollisesta
vapaaehtoisesta eldkevakuutuksesta saatava eldke. (Verohallitus 2007)

3.1.1 Yksityishenkiloille

Elékettd alkaa kertyé tyQurasta 18-vuotiaasta 68 ikavuoteen saakka.
Elakkeelle voidaan jadda ikdvuosien 63-68 vélilla. Jos elakkeelle mie-
lii ja&da jo 62-vuotiaana, lakisaateisen elakkeen maara vahenee 0,6 %
/kk enint&an 7,2 prosenttia. Kunkin vuoden tydansiot maarittelevat
saatavan eldkkeen maaran. Lakis&ateinen eléke karttuu seuraavan kart-
tuman mukaan: 18-52-vuotiaat 1,5 prosenttia, 53-62-vuotiaat 1,9 pro-
senttia ja 63 ikavuodesta eteenpdin 4,5 prosenttia vuotta kohti. Talla
pyritdén houkuttelemaan ty6kuntoisia pysyméaan tydelaméssa mahdol-
lisimman pitkaan. (Aamulehti, 15.11.2007 )

Kaikki tehty ansioty0 liséé elakkeen maaraa eika maksettavalle tyo-
eldkkeelle ole mééritelty prosentuaalista kattoa.

Vuoden 2005 alusta eléketté ei enad lasketa erikseen eri tydsuhteista
tai yrittajyysjaksoista.

Saman vuoden alusta elékettéd alkavat kerryttdd myos opiskelu, tyot-
tOmyys-, ja sairauspdivaraha seka alle 3 -vuotiaan lapsen hoitoaika.
Eldke maaraytyy néissa tapauksissa ikaan katsomatta palkkaan perus-
tuvan sosiaalietuuden tai laissa erikseen madratyn summan mukaan.
Liséksi elaketta kertyy 1,5 % elakkeen ohessa tehdysta tyosta.
Mahdolliset liikenne-, tapaturma-, sotilasvamma seké sotilastapatur-
malain korvaukset vdhennetddn maksettavasta elakkeesta.

Jotta henkild paésee nauttimaan eldkkeelle jadmisvuotensa tasoista
elakettd, henkilon eléke tarkistetaan sind vuonna kun jaadaan elak-
keelle palkkakertoimen avulla, jossa ansioiden kehitys vaikuttaa 80 %
ja hintojen 20 %.(llmarinen 2007a)
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3.1.2 Yrittgjille

Yrittdjan maksama YEL- vakuutus méérittelee yrittajalle maksettavan
eldkkeen. Elaketta laskettaessa otetaan huomioon kaikki vakuutukses-
sa ilmenneet ty6tulot. Yrittajalla on mahdollisuus kohottaa tyoelaketta
maksamalla lisdvakuutusmaksun. Sen voi maksaa ainoastaan kerran
vuodessa ja se voi olla suuruudeltaan 10-100 % YEL vakuutuksen
maksusta. (Kuluttajien vakuutustoimisto 2007)

3.2 Eldkkeen kertyminen eri palkansaajille

Iltasanomat tutki elakkeen kertymisté eri-ikaisille erilaisten ammattien
harjoittajille. Tulos oli hatkahdyttava. Eldkkeiden méaré tulevaisuu-
dessa ei tule vetdmaan vertoja tdma paivan eldkkeille. Seuraava on
poimittu iltasanomista:

” Suomalaiset toivovat saavansa 65—70 prosentin eldkettd. Suomalai-
set kuvittelevat saavansa eldkettd, joka on tasoltaan noin 50 prosenttia
viimeisten tydvuosien palkoista. Eldketurvakeskuksen mukaan todelli-
suus on siina valilla: vuonna 2003 elakkeelle jaaneilla eldkekorvaus
oli noin 60 prosenttia. IS pyysi Elédketurvakeskuksesta esimerkkilas-
kelmia oletettavista elédkkeista. Edellytyksena 40 vuoden ura, elak-
keelle 63-vuotiaana ja vertailu viimeiseen palkkaan. ” (Lehto, 2008)

Esimerkkihenkil6t ja ammatit:

Kalle Keskiverto

e Menee tdihin 23-vuotiaana
e Eldkkeelle 63-vuotiaana
e Kalle saa koko ajan keskipalkkaa

Syntymavuosi 1987, eldkkeen maaré palkasta 46,1 %

Syntymavuosi 1967, eldkkeen maaréapalkasta 54,1 %

Syntymavuosi 1957, eldkkeen maaréapalkasta 55,2 %

Syntymavuosi 1946, elédkkeen méérapalkasta 58,6 %
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Maija Myyja

e Ensimmainen palkka on 25 % keskipalkkaa pienempi
o Palkka nousee vahitellen
o Elékkeelle jaddessa palkkataso on 5 % yli suomalaisen keskiarvon

Syntymavuosi 1987, eldkkeen maaré palkasta 44,1 %

Syntymavuosi 1967, eldkkeen méérapalkasta 50,0 %

Syntymavuosi 1957, elékkeen méérapalkasta 54,6 %

Syntymavuosi 1946, elédkkeen méérapalkasta 58,5 %

Olli Opettaja

o Palkka alkuvaiheessa on 20 % alle palkansaajien keskivertopalkan.
e Tulotaso kipuaa tydvuosien kuluessa ja viimeisend tydvuotena
palkkataso on 20 prosenttia keskiarvoa parempi.

Syntymavuosi 1987, elakkeen maara palkasta 38,9 %

Syntymavuosi 1967, eldkkeen mééarapalkasta 43,8 %

Syntymavuosi 1957, eldkkeen méérapalkasta 48,5 %

Syntymavuosi 1946, eldkkeen mééarapalkasta 54,4 %

Pentti Pukumies

o Péaasee ensimmaisessa tydpaikassaan keskipalkalle
e Ura- ja palkkakehitys ovat suotuisia ja eldkkeen kynnyksella palk-
ka on kaksinkertainen tavalliseen palkansaajaan verrattuna.

Syntymavuosi 1987, eldkkeen méaaré palkasta 35,3 %

Syntymavuosi 1967, elékkeen méérapalkasta 39,9 %

Syntymavuosi 1957, elékkeen méérapalkasta 45,2 %

Syntymavuosi 1946, elékkeen méérapalkasta 52,4 %
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Saara Sairaanhoitaja

¢ Aloittaa 20 % keskiarvoa pienemmalla palkalla.

e 30 vuoden uurastuksen jalkeen palkka on noussut 10 prosenttia
ylikeskiarvon.

e Kymmenen viimeisen tyGvuotensa aikana hén hollaa tyotahtia ja
saa keskivertopalkkaa.

Syntymavuosi 1987, elakkeen maaré palkasta 45,0 %

Syntymavuosi 1967, eldkkeen mééarapalkasta 50,7 %

Syntymavuosi 1957, eldkkeen méaarapalkasta 56,35 %

Syntymavuosi 1946, eldkkeen méérapalkasta 62,3 %

Tuloksista kay ilmi, ettd nykynuoret tulevat ndiden laskelmien mu-
kaan saamaan noin 12 % vahemman elékettd kuin tdman paivan kuu-
sikymppiset. Vuonna 1947 syntyneiden elédke on noin 60 % luokkaa,
vuonna 1957 syntyneiden eléke véhenee t&sta 5 %:lla ja 1967 synty-
neet saavat enda noin 50 % eldkettd. Selitys ndille luvuille on elinika-
kerroin. Tulevaisuudessa ihmisten ennustetaan eldvéan pidempaan ja
jaksavan tyoeldmassa nykyista kauemmin, silloin eldkettakin kertyy
eldkekertoimen avulla hieman enemmaén. Tulokset antavat osviittaa
siitd mihin suuntaan elakkeet ovat menossa, mikéli véestdennuste to-
teutuu ja eldkkeelle jdadaan tulevaisuudessakin 63-vuotiaana.

(Lehto 2008)
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3.3 Lakisaateisen elédkkeen ja vapaaehtoisen elakevakuutuksen eroja

Vapaaehtoinen elédkevakuutus seka laki-saateinen eldke ovat kaksi aivan
eri asiaa ja eroavat selkedsti toisistaan. Molempiin voi vaikuttaa omalla
toiminnallaan ennakoimalla tuleva.

Tassa muutamia tarkeimpid eroja:

- Vapaaehtoisesta eldakevakuutuksesta saatavat tulot perustuvat
maksettuihin vakuutusmaksuihin kun taas lakisadteinen elake
riippuu tehdysta tyourasta ja siita kertyneisté ansioista.

- Vapaaehtoisen elédkevakuutuksen sopimuksen ehtoja saa jossa-
kin maarin muuttaa. Lakiséateinen eldke maaraytyy kaikille
samoin perustein

- Elédkkeen arvonsailyvyys perustuu vapaaehtoisessa elakeva-
kuutuksessa padosin yhtion sijoitustaustoiminnan tulokseen,
joten arvon vaihtelut ovat mahdollisia.

- Vapaaehtoisen eldkevakuutuksen hankkija paattaa itse mihin
rahastoon varat sijoitetaan joten maksuista saatavat voitot ovat
my6s vakuuttajan itsensd vastuulla. (Kuluttajien vakuutustoi-
misto 2007)

4 ELAKEVAKUUTUKSEN TUOTEVALIKOIMA
YKSITYISILLE

Vapaaehtoisen eldkevakuutuksen tuote on sama kaikilla, mutta sopi-
musehdot voivat hieman poiketa toisistaan. Eldkevakuutus on pitkan
aikavalin sijoitus, joten ei ole aivan sama misté yhtiosta ja mill4 eh-
doilla vakuutuksen hankkii. Asiakkaiden on tarkeéé tietdd vakuutuk-
sen ehdot sekd sen tuomat kulut. Op-Pohjola-ryhméan myyma tuote
kuuluu kuluiltaan edullisimpiin markkinoilla oleviin elakevakuutuk-
siin.



4.1 Tuotevalikoima
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Kuluttajien vakuutustoimiston mukaan yksityisille myynnissé olevat elakevakuu-

tusyhti6t ja tuotteet:

Yhtio ja kotipaikka

Tuote

Henkivakuutusosakeyhtié Pohjola
(Henki- Pohjola)

Pohjola eldke (S)1
ProFundia Elakevakuutus (K+S)

Vakuutusosakeyhtio Henki- Sampo
(Henki- Sampo)

Sampo Eldkevakuutus (K+S)

Henkivakuutusosakeyhtio Veritas
(Veritas Henkivakuutus)

Avec- eldkevakuutus (K+S)

Aktia Elakevakuutus

Keskinéinen henkivakuutusyhtio Tapiola
(Henki- Tapiola)

Rahasto- Omaelake (K+S)

Nordea Henkivakuutus Suomi Oy
(Nordea Henkivakuutus)

Selekta- elékesijoitus (K+S)

OP- Henkivakuutus Oy
(OP- Henkivakuutus)

Op-elakevakuutus (K+S)

SHB Liv Forsikringsaktieselskab,
Suomen sivuliike
(=Handelsbanken Henkivakuutus)

Handelsbanken Rahastoeldkevakuu-
tus (S)

Skandia Life Assurance Company Lim-
ited, Suomen sivuliike (Skandia Life)

Skandia life Eldkevakuutus (S)

Vakuutusosakeyhtioé Henki- Fennia
(Henki- Fennia)

Fennia- Eldke (K+S)

K= Korkosidonnainen eldkevakuutus
S= Sijoitussidonnainen elakevakuutus

(Kuluttajien vakuutustoimisto 2007)

1)Korkosidonnaisen vaihtoehdon voi liittdd aikaisintaan 6kk ennen eldkkeen alka-

mista
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4.2 Op- Eldkevakuutus

Elédkevakuutussopimuksen voi tehda taysi-ikéinen henkild.
Vakuutuksenottajalle laaditaan suunnitelma vakuutusmaksuista, sijoi-
tuskohteista seké eldkkeen tavoitteista. Liséksi vakuutuksen hoitokulut
otetaan huomioon. Vakuutettu itse p&&ttdd minne rahat sijoittaa ja
minka verran vakuutusmaksuja maksaa. Sijoituskohteiden riskitaso si-
joitussidonnaisessa vakuutuksessa vaihtelee, mutta suuremmalla ris-
killd on mahdollisuus parempiin tuottoihin.

Sijoituskohteita ja vakuutusmaksujen maarid voi muuttaa sopimuksen
aikana. Vakuutusta tehtdessa laaditaan alustava eldkkeen alkamisika ja
kesto. N&in saadaan selville alustava arvio maksetuille vakuutusmak-
suille kertyneista tuotoista. Myos elakesuunnitelmaa voi muuttaa esi-
merkiksi lahempéné elakeikaa.

Vakuutusmaksuille saadut tuotot eldkkeen alkamishetkelld méarittele-
vat maksettavan eldkkeen suuruuden ja s&astot siirretddn korkotuotto-
osaan. Eldkkeen suuruus voi muuttua jos kunkin vuoden asiakashyvi-
tys on eri kuin alustavasti laskettu.

Vakuutuksenottaja saa kotiinsa joka vuosi tilannetiedon vakuutuksen
sééstojen kehityksestd, kuluista ja maksuista. Verovéhennyksia varten
kotiin toimitetaan myos todistus maksettujen vakuutusmaksujen méaa-
réstd. Myos elakkeen alkamispdiva, paattymispaiva, elakkeen méaré
seka verotettu osuus ilmoitetaan postitse. (Op-elédkevakuutus tuo-
teseloste.



Op-elakevakuutuksen tuote-ehtoja:
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Rahastoyhtidité valittavissa

1,Kayttad myos JP fle-
mingin rahastoja Osuus-
pankin omien rahastojen
sisélla

Rahastoja valittavissa 30
Rahaston vaihto ilman kuluja/vuosi 4
Aktiivisesti hoidettuja varainhoito rahastoja kay- 1
tettavissa

Saastojen sijoittaminen laskuperustekorkoiseen Onnistuu

tiliin

Henkivakuutusturva on elinikdinen

Ei. Lisdmaksusta 90 elin-
vuoteen saakka

Henkiturvan saastdjen kattaminen

80 -prosenttisesti.

Eldkkeen maksu mahdollisen tyokyvyttomyys-
elakkeen aikana

Useammassa erassa tai
kertakorvauksena

Elakkeen maksu mahdollisen ty6ttomyysseldkkeen
aikana

Useammassa erassa tai
kertakorvauksena

Minimisaastdsumma

30e/suoritus

Saastdsumman muuttaminen joustavasti

Ei ole pakko maksaa
sééstosuunnitelman mu-
kaisesti, mutta henkiva-
kuutusmaksut juoksevat
koko ajan

Elakkeen nostosuunnitelman muuttaminen elake-
iassa

Onnistuu

(Talouselamé& 2007)
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4.3. Vapaaehtoinen elédkevakuutus eri henkivakuutusyhtidilla

Tuotevertailuun on otettu mukaan kuusi suurinta henkivakuutusyhtitta
(Op-eldkevakuutuksen tuote-ehdot mainittu jo edelld).

Vertailussa punnitaan suurimmaksi osaksi vakuutusyhtididen rahasto-
valikoimaa, sdéstoille annettavaa turvaa sekd vakuutuksen joustavuut-
ta. Kyseiset seikat vaikuttavat padosin asiakkaan ostopéaatokseen.
Mit& enemman yhti0 tarjoaa eri rahastoja, sitd paremmin sijoituksia
voi hajauttaa. Mita parempaa henkivakuutusturvaa saastoille luvataan,
sen luottavaisemmin voi vakuutettu luottaa saastot vakuutukseen ja
mité joustavammin yhtio tulee vastaan saastosuunnitelmien muutok-
sissa sitd paremmin sopimusta voi mukauttaa tulevaisuuden eldmanti-
lanteiden muutoksissa. (Talouselama 2007)

Elédkevakuutusten vertailuun on otettu mukaan Op-elékevakuutus,
Nordean Selekta eldkevakuutus, Tapiolan Rahasto-Omaeldke, Sampo
elakevakuutus, Skandia Life Elakevakuutus seké Pohjola-elake.



4.3.1 Nordean Selekta Elakevakuutus
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Rahastoyhti6ité valittavissa 1
Rahastoja valittavissa 51
Rahaston vaihto ilman kuluja/vuosi 6

Aktiivisesti hoidettuja varainhoito rahastoja kaytetta-
vissa

5 (3 sis. osakkeita)

Sadstojen sijoittaminen laskuperustekorkoiseen tiliin

Onnistuu

Henkivakuutusturva on elinikdinen

Ei. Lisdmaksusta 90
elinvuoteen saakka

Henkiturvan saastdjen kattaminen

80 —prosenttisesti,
lisamaksusta 100 pro-
senttiin asti.

Eldkkeen maksu mahdollisen tyokyvyttomyyselakkeen
aikana

Kuukausittain, use-
ammassa erassa tai
kertakorvauksena

Eldkkeen maksu mahdollisen ty6ttomyysseldkkeen ai-
kana

Kuukausittain, use-
ammassa erassa tai
kertakorvauksena

Minimisaastdsumma

50e/suoritus

Saastdsumman muuttaminen joustavasti

Onnistuu

Elakkeen nostosuunnitelman muuttaminen elakeidssa

Onnistuu

(Talouselamé& 2007)



4.3.2 Tapiolan Rahasto-Omaeléake
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Rahastoyhtioita valittavissa

2. Kayttaa myos
Zero Pricen ja Pim-
con rahastoja

Rahastoja valittavissa 27
Rahaston vaihto ilman kuluja/vuosi 4
Aktiivisesti hoidettuja varainhoitorahastoja kaytettavissa | 2
Séaastojen sijoittaminen laskuperustekorkoiseen tiliin Onnistuu

Henkivakuutusturva on elinikdinen

Ei. Lisdmaksusta 90
elinvuoteen saakka

Henkiturvan saastdjen kattaminen

80 -prosenttisesti.

Eldkkeen maksu mahdollisen tydkyvyttomyyselakkeen
aikana

Voi nostaa kahden
tai sitd useamman
vuoden aikana

Elakkeen maksu mahdollisen ty6ttomyysseldkkeen aikana

Kuukausittain, use-
ammassa erassa tai
kertakorvauksena

Minimisaastdsumma

Ei ole, kulujen
vuoksi aivan pienet
summat eivat kan-
nata

Saastdsumman muuttaminen joustavasti

Onnistuu

Elakkeen nostosuunnitelman muuttaminen elakeidsséa

Ei onnistu

(Talouselamé& 2007)




4.3.3 Sampo Elékevakuutus

24

Rahastoyhtioita valittavissa

1 (Mahdollisuus
valita myos
Mandatum 11
yhteistydkump-
panin joukosta)

Rahastoja valittavissa

49

Rahaston vaihto ilman kuluja/vuosi 4
Aktiivisesti hoidettuja varainhoitorahastoja kaytettavissa Ei yhtaan
Saastojen sijoittaminen laskuperustekorkoiseen tiliin Onnistuu

Henkivakuutusturva on elinikdinen

Ei. Lisamaksus-
ta 80 elinvuo-
teen saakka

Henkiturvan saastdjen kattaminen

80 -
prosenttisesti.

Eldkkeen maksu mahdollisen tyokyvyttomyyselédkkeen aikana

Voi nostaa kah-
den tai sité use-
amman vuoden
aikana

Eldkkeen maksu mahdollisen tydttomyysselakkeen aikana

Useammassa
erassa tai kerta-
korvauksena

Minimisaastdsumma

80 euroa/sijoitus

Saastdsumman muuttaminen joustavasti

Onnistuu

Elakkeen nostosuunnitelman muuttaminen elakeidsséa

Ei onnistu

(Talouselamé& 2007)




4.3.4 Skandia-Life Elakevakuutus

25

Rahastoyhtioita valittavissa 24
Rahastoja valittavissa 94

Rahaston vaihto ilman kuluja/vuosi Rajattomasti
Aktiivisesti hoidettuja varainhoitorahastoja kaytettévissa 18
Sadstojen sijoittaminen laskuperustekorkoiseen tiliin Ei onnistu
Henkivakuutusturva on elinikéinen Kylla
Henkiturvan saastdjen kattaminen 101-

prosenttisesti

Eldkkeen maksu mahdollisen tyokyvyttomyyselédkkeen aikana

Kuukausittain,
useammassa

erassa tai ker-
takorvauksena

Eldkkeen maksu mahdollisen tydttomyysseldkkeen aikana

Kuukausittain,
useammassa

erassa tai ker-
takorvauksena

Minimisaastdsumma

85 eu-
roa/kuukausi

Saastésumman muuttaminen joustavasti

Vasta 13 kuu-
kauden jal-
keen

Elakkeen nostosuunnitelman muuttaminen elakeidssa

Onnistuu

(Talouselamé& 2007)



4.3.5 Pohjola-eléke

26

Rahastoyhtioita valittavissa 3

Rahastoja valittavissa 40

Rahaston vaihto ilman kuluja/vuosi 4

Aktiivisesti hoidettuja varainhoitorahastoja kaytettévissa 6

Sadstojen sijoittaminen laskuperustekorkoiseen tiliin Kylla

Henkivakuutusturva on elinikdinen Ei, lisdmak-
susta 80-
ikdvuoteen
saakka

Henkiturvan saastdjen kattaminen 80-

prosenttisesti

Eldkkeen maksu mahdollisen tyokyvyttomyyselédkkeen aikana

Kuukausittain,
useammassa

erassa tai ker-
takorvauksena

Eldkkeen maksu mahdollisen tydttomyysseldkkeen aikana

Useammassa
erassa tai ker-
takorvauksena

Minimisaastdsumma

50 eu-
roa/kuukausi

Saastdsumman muuttaminen joustavasti

Kylla

Elakkeen nostosuunnitelman muuttaminen elakeidssa

Ei

(Talouselamé& 2007)
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4.4 Elékevakuutusten kuluvertailu eri yhtididen kesken

Aamulehti julkaisi vuoden 2007 joulukuussa tekemansé kuluvertailun
vapaaehtoisesta eldkevakuutuksesta. Tutkimus toteutettiin kahdeksan
eri vakuutusyhtion kesken. Edellisessd kappaleessa esitetyn vertailun
lisaksi tdhdn on otettu mukaan myds, Handelsbanken henkivakuutus,
Henki-Fennia seka Vertitas. Pohjola-eléke ei ole seuraavassa vertai-
lussa mukana. Tutkimuksen toteutuksessa esimerkkihenkilona kaytet-
tiin 30-vuotiasta tytssakayvaa naista, joka oli kiinnostunut ottamaan
vapaaehtoisen eldkevakuutuksen. Kaikissa vertailussa mukana olleilta
vakuutusyhtidilta pyydettiin tarjous elékevakuutuksesta kyseiselle
henkil6lle. Tarjouksien tuli olla tismalleen samanlaisia, jotta niita pys-
tyttiin vertailemaan kesken&an. Elakevakuutusten kuluja on hyvin
haasteellista vertailla kesken&dan, koska vakuutuksen kulut vaihtelevat
prosentuaalisista palkkioista euromaaraisiin palkkioihin yhtiokohtai-
sesti.

Op-henkivakuutusyhtion yksikdnpaallikkd Jukka Nurminen kertoo
Vakuutusyhtididen Keskusliiton ohjeistaneen vuonna 2006 miten yh-
tididen elakevakuutuksista perittavat kulut on ilmoitettava asiakkaille,
jotta elékevakuutusten hintavertailu helpottuisi. Edullisimmat kulu-
prosentit 16ytyivat ndin ollen Op-henkivakuutusyhtiosta.
(Osuuspankki 2007a )

Suurin osa yrityksista noudattaa tat4 suositusta ja ilmoittaa tarjouslas-
kelmassa vuositasolla kertyvat kulut. Kulujen lisaksi elakevakuutuksia
vertailtaessa tulisi huomioida vakuutusehtoihin liittyvat seikat sek&
sopimuksen joustavuus.
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Aamulehden kuluvertailu:

Tuotto 3,5%

Vakuutusyhti® Kulut/euroa Tuotto/euroa Elake/euroa/kk

Handelsbanken henkivakuu-

tus 7339 - 993
Henki-Fennia - 20191 1025
Henki-Tapiola 6264 21483 995
Nordea Henkivakuutus 7603 21643 1076
OP-Elakevakuutus 5066 22263 1105,16
Sampo Eldkevakuuutus 9086 18581 998
Skadia Life - 12635 894
Veritas Elakevakuutus 8216 18754 999-1049

Tuotto 8%

Handelsbanken henkivakuu-

tus
Henki-Fennia
Henki-Tapiola

Nordea Henkivakuutus
OP-Elakevakuutus
Sampo Elakevakuuutus

Skadia Life

Veritas Elakevakuutus

Kulut/euroa

11538
7962
11570
5223
14643

13156

Tuotto/euroa

96547
103452
103683
107035
93967
79167
94200

Elake/euroa/kk

2520
2363
2361
2821
2655
2321
2290
2323-2439

Kuluvertailusta kay ilmi, ettd kaikista niista yhtioist4, joista kulut
on pystytty laskemaan, Op-eldkevakuutus on kuluiltaan huomatta-

vasti muita vakuutuksia edullisempi.
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5 VAKUUTUSYHTIOIDEN MARKKINAOSUUDET

Seuraavassa esitellaan henkivakuutusyhtididen vuoden 2007 tammi-
joulukuun markkinaosuuksia vapaaehtoisen eldkevakuutuksen saralla.

(Suomi-yhti6 on selkeyden vuoksi rajattu pois markkinaosuuksista.
Yhti6ta ei mainittu Kuluttajien vakuutustoimiston eldkevakuutusta
myyvissa yhtioissa, eikd se myy sijoitussidonnaista eldkevakuutusta ).
Luvut on poimittu Finanssialan keskusliiton sivuilta.

5.1 Uudet eldkevakuutussopimukset

UUSIA SOPIMUKSIA (KPL) TAMMI-JOULUKUU 2007

17466

B Op-Henki

m Nordea

@ Henki-Sampo
m Tapiola

B Skandia

m Veritas ja Aktia
@ Henki-Fennia

@ Handelsbanken Liv

(Finanssialan keskusliitto 2007)

Uusia eldkevakuutus sopimuksia solmittiin Finanssialan keskusliiton mu-
kaan vuonna 2007 yhteensa 59766 kpl. Suomi yhtion rajaaminen pois ei
vaikuta tulokseen, koska se ei solminut yht&d&n uutta sopimusta vuonna
2007. Op-Henkivakuutus teki elakevakuutuksia selkeasti kilpailijoita
enemman.

Eldkevakuutussopimuksia on Osuuspankissa yhteensé jo miltei 100 000
kpl. (Osuuspankki 2007a)
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5.2 Maksutulo

Maksutulo kertoo kuinka paljon asiakkaat ovat maksaneet vakuutusmaksu-
ja vakuutusyhti6lle vuoden 2007 aikana. Luvut ovat euromaaréisia.

MAKSUTULO (€) TAMMI-JOULUKUU 2007

104881

102364 102106

m Op-Henkivakuutus
@ Henki-Sampo

m Nordea

m Skandia

m Henki-Tapiola

W Veritas

m Henki-Fennia

m Handelsbanken Liv

(Finanssialan Keskusliitto 2007)

Op-Henkivakuutus, Henki-Sampo ja Nordea kilpailevat kérkipaikasta
ja ovat selvasti muita vakuutusyhtioitd edella maksutulossa. Op-
Henkivakuutus ndista ykkdsend muutaman tuhannen euron johdolla
Henki-Sampoon.



5.3 Vakuutussaastot

Vakuutusséaastot kertovat vakuutusyhtion sédastokertyman yhtiossa.
Sadastokertymé on muodostunut kaikista asiakkaiden yhteensid maksa-

mista eldkevakuutusmaksuista vuoden 2007 loppuun mennessa. Luvut
ovat euromaaraisié.
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VAKUUTUSSAASTOT (€) JOULUKUU 2007

1253057

@ Henki-Sampo

@ Nordea

m Op-Henkivakuutus
m Henki-Tapiola

m Skandia

W Veritas

m Henki-Fennia

m Handelsbanken Liv

(Finanssialan Keskusliitto 2007)

Henki-Sampo johtaa vakuutussaastoissd, Nordea ja Op-Henkivakuutus seuraavi-
na. Vakuutussaastot ovat esitetyista tilastoista ainoa, jossa Henki-Sampo ja Nor-
dea ovat markkinaosuudeltaan Op-Henkivakuutusta suurempia.
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6 ELAKEVAKUUTUKSEN MYYNNIN KEHITYS JA
TULEVAISUUDENNAKYMIA

Eldkevakuutus on ponnahtanut nykyiseen suosioonsa tall& vuosituhan-
nella ja sen myynnin kehityksesséd on nahty kaanteita ylos seka alas-
pain. Tuote on etsinyt paikkaansa ja tulee pikkuhiljaa yha tunnetum-
maksi. My0s tyypillisen vakuutuksenottajan prototyyppi on hieman
muuttunut.

Tulevaisuudessa nuoret asiakkaat ovat avainsana elakevakuutuksen
myynnissd. Nuorissa on paljon potentiaalisia asiakkaita ja ik&nsa puo-
lesta s&&stOaika eldkevakuutusta varten on monta kymmenta vuotta.
Siksi eldkevakuutuksen myyntiin nuorille asiakkaille kannattaa panos-
taa. Vuoden 2007 sijoittajabarometri kertoo eldkevakuutuksen kiinnos-
tavan nuoria. On monia seikkoja, jotka puoltavat nuorena saastamisen
aloittamista. Vaatii paljon ty0nsarkaa saada henkild, jonka ty6ura on
vasta aluillansa ymmartaméaan, miksi kannattaisi aloittaa elakesaasta-
minen

6.1 Keskeiset muutokset 2000-luvulla

Vuosi 2003 oli ennatysmainen ja elakevakuutussopimuksia tehtiin
noin 94 000 kappaletta. Seuraavana vuonna myynti laski kun alettiin
kehittdd verouudistuksia. Vuoden 2004 loppupuolella vakuutusten
myynti kuitenkin elpyi, ja on siité lahtien kasvanut pikkuhiljaa nykyi-
seen tasoonsa. Eldakevakuutuksen myynti kay télla hetkell& vilkkaasti
ja on kasvoi vuodesta 2006 vuoden 2007 mennessa 10 %. Vapaaehtoi-
sia elakevakuutuksia oli vuoden 2007 lopussa otettu yhteensa jo noin
550 000 kpl, joista jo noin 95 % on sijoitussidonnaisia.

(Aamulehti, 30.12.2007)

Myos vakuutuksenottajan keskimaaraisessa idssa on nahty muutoksia.
Vuonna 2005 tapahtui pieni notkahdus kun km. ik& aleni kahdella
vuodella. Uudistunut tydeldkemalli on kasvattanut elakevakuutuksen
suosiota nuorten keskuudessa. Silti nuorten, varsinkin alle 25-
vuotiaiden osuus eldkevakuutuksissa on edelleen hyvin pieni.
(Pietarinen 2007)

Lapsiperheet, yrittdjat sekd toimihenkil6t ja johtavassa asemassa toi-
mivat samoin kuin korkeasti koulutetut ottavat viel4 tall& hetkelld eni-
ten vapaaehtoisia elékevakuutuksia. Késitys tyypillisesta vakuutuk-
senottajasta kuitenkin muuttuu koko ajan eika se ole ené&é pelkéstaéan
rikkaiden ja korkeasti koulutettujen tuote. Yha nuorempi tavallinen
tyossakavijé ottaa vakuutuksen.
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Talla hetkelld eldkevakuutusten suurin suosio on 35—-44-vuotiaiden
keskuudessa (37 %). Hieman nuoremmilla 25-34-vuotias osuus on 23
% ja 15-24-vuotiailla 9 %. (Osuuspankki 2007Db).

6.2 Tuotteen valoisa tulevaisuus

”Vapaaehtoisen eldkevakuutuksen myynti on ollut nousussa varsinkin
nuorten suhteen”, toteaa Tampereen Seudun Osuuspankin pitk&aikai-
sesta séastdmisesta vastaava Tarja Nieminen. Han kertoo elédkevakuu-
tusten kysynnan ja tarjonnan ldhteneen voimakkaammin liikkeelle
noin kymmenen vuotta sitten.

Tama kehityssuunta jatkui kunnes vuoden 2003 jalkeen kysynté laski
hallituksen ilmoitettua muuttavansa vapaaehtoisen eldkevakuutuksen
verotusta. Hallituksen paatosta odotellessa eldkevakuutuksen myynti
oli aiemmin n&htya heikompaa.

Aluksi ndytti silté, ettd verotuksellista tukea olisi tulossa muillekin
elaketurvan parantamiseen tahtadville saastamismuodoille kuin eléke-
vakuutuksille. Niin sanotun Siva- tyéryhméan ehdotushan oli ettd myds
talletus-, rahasto- ja osakeséaastéjat nauttisivat veroeduista. Tama ei
kuitenkaan toteutunut. VVeroratkaisut saatiin paatokseen ja elakevakuu-
tukset menevat taas kaupaksi. (Taloussanomat 2.6.2007 )

Mahdollisia veromuutoksia odotellessa vapaaehtoisten eldkevakuutus-
ten kauppa sujui vaimeammin, mutta Niemisen mukaan kiinnostus
niihin alkoi lisadntyé taas vuoden 2006 loppupuolella. Han selittda
asiaa silla ett& nuoret ovat herénneet lakiséateisen elakevakuutuksen
riittdmattémyyteen ja haluavat nyt tdydentaa lakisaateista elakettaan
vapaaehtoisella elakevakuutuksella. "Uuden elékejarjestelmén idea on
ettd tydskentelemalla pidempaén voi saada parempaa elékettd. Heraa
kuitenkin kysymys, kuka meistd haluaa olla toissé viel& esimerkiksi
70-vuotiaana”, Nieminen pohtii. Eldkejarjestelman tutuksi tuleminen
nuorille voisi lisata halukkuutta satsata elékkeeseen vapaaehtoisen
eldkevakuutuksen turvin.

Tana vuonna tydelékeyhtiot lahettavéat jokaiselle tydssa kayvélle arvi-
on lakiséateisestd elakkeesta.

Nieminen uskoo monilla ty6eldkkeen jaavan odotettua pienemmaksi
ja hén arvioi taman herattdvén kiinnostusta vapaaehtoisiin elakeva-
kuutuksiin. Tamén myota on Niemisen mukaan mahdollista ettd myds
elakevakuutuksen esille tuominen eri medioissa lisdantyy. Tyoelékeot-
teet voivat jopa osaltaan tukea eldkevakuutuksen markkinointia.

Op-Pohjola-ryhmassa markkinoidaan vakuutuksia kattavasti eri me-
dioiden kautta. Esimerkkeina Nieminen mainitsee television, radion,
lehdet, asiakaslehdet, konttorit ja erilaiset tapahtumat. Markkinointi-
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kampanjojen yhteydessa markkinointia tapahtuu myos verkon ja puhe-
limen vilityksella.

Vain ja ainoastaan nuorille suunnattua markkinointia ei ole. Tarja
Nieminen kertoo elékevakuutusmarkkinoinnin sisaltdvan viestin siita,
ettd eldkesaatdminen kannattaa aloittaa jo nuorena, jotta padsee naut-
timaan pitk&aikaissaatamisen mukanaan tuomista paremmista tuotois-
ta.

Vapaaehtoisille eldkevakuutuksille Nieminen ennustaa tulevaisuudes-
sa olevan tilausta, koska lakisaateisten eldkkeiden on ennustettu pie-
nenevén lisdantyvan elékeikaisten méaéran vuoksi. Han ei pida mah-
dottomana, etté tulevaisuudessa elakevakuutuksen rinnalle tulisi joku
muukin verotuettu eldkesadstdmisen muoto. Tdman hén nékee positii-
visena asiana, joka avaisi Op-Pohjola-ryhmalle uusia mahdollisuuksia.
Vuonna 2004 kun verouudistuksia laadittaessa veroetuja pyrittiin laa-
jentamaan myds talletuksiin, rahastoihin ja jopa osakesaastamiseen.
Siin& ei kuitenkaan vield onnistuttu. Tatd mahdollisesti tulevaa muu-
tosta odoteltaessa. Nieminen uskoo eldkevakuutusten kysynnan myon-
teisen kehityksen jatkuvan.

6.3 Nuoren kohderyhmén haasteet

Vapaaehtoisen elakevakuutuksen myynti 18—24-vuotiaille nuorille on
haastavaa ty0td. Suurin osa kyseisestd ikaryhmasta vield opiskelee ja
jotkut ovat siirtyneet jo tydelamaan. On vaikeaa saada pienituloinen
opiskelija tai vasta tyfelamaan astunut nuori kiinnostuvaan elakepéi-
viensé tulojen turvaamisesta. Lakiséateisen eldkkeen kertyminen on
nuorille selvd asia, mutta vapaaehtoisen vakuutuksen tuotteesta ei
tarkkaan vield tiedetd. Tampereen Seudun Osuuspankin rahoituspéél-
likon Minna Hyvétin ndkemyksen mukaan vapaaehtoinen elakevakuu-
tus on huomattavasti joustavampi tuote kuin monet nuoret luulevat.
Hénen mielestéan tuotteesta saattaa olla sellainen kasitys ettd vakuu-
tussopimuksen tehtyéén se sitoo sellaisenaan elékeikaan asti mutta
vastoin naitd harhaluuloja tuote on hyvin joustava ja asiakkaan tarpei-
siin ja eri elamantilanteisiin mukautuva tuote. Jokainen voi myds itse
madritelld oman riskinsietokykynsa mukaan minne varat sijoitetaan,
mutta parhaimmillaan eldkevakuutus sopii pitkdaikaissaastamiseen.
Tuotteen plussapuoleksi Hyvétti mainitsee vield eldkevakuutuksesta
saatavan verohyodyn.

Alan ammattilaisen kokemuksien mukaan nuoret suhtautuvat myon-
teisesti vapaaehtoiseen eldkevakuutukseen ja tietavat tuotteen kasit-
teen, mutta tarkempia tietoja tuotteesta nuoret kaipaisivat enemman.
Hé&n uskoo nuorten saavan tiedon eldkevakuutuksesta julkisista tiedo-
tusvalineistd markkinoinnin ollessa talla hetkell& mittavaa. Nuorten
tiedon taso on ollut Minna Hyvétille positiivinen yllatys.
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Myydessaan eldkevakuutusta nuorelle rahoituspaallikké katsoo aina
saastdmisen kokonaisuutta ja sita kautta suosittelee eldkevakuutusta.
Hé&n pit&é ensiarvoisen tarke&n etta nuorille painotetaan myyntitilan-
teessa tuotteen joustavuutta ja mahdollisuutta muuttaa maksusuunni-
telmaa tarpeiden mukaan, koska nuorilla on vield elama edessaan ei-
vatka he valttamétta tieda mité tulevaisuus tuo tullessaan. Hyvitti na-
kee elakevakuutuksen kulurakenteen kokonaisuutta katsoen edullisek-
si ja erityisen hyvéna han pitéa tuotteen siséltdmaé kuolemanvaratur-
vaa. My0s eldkevakuutuksesta saatava verohydty on monille ratkaise-
va tekija. Minna Hyvatilla on paljon rahoitusasiakkaita ja myyntineu-
vottelussa hén korostaa asiakkaalle esimerkiksi lainanoton yhteydessa
ettd pienelld summalla lainapotista voi sadstad myos eléketta varten.
Kartoitus, jossa kdydaan l&pi asiakkaan sijoittamisen tarpeet, on ollut
oiva apuvaline saastamissuunnitelmaa mietittaessa.

Elédkevakuutuksen myyntitaktiikkaa kysyttdessa Hyvatti kertoo perus-
televansa asiakkaalle miksi elakesaastaminen on jarkevad. Han uskoo
itse tuotteen kannattavuuteen ja tuotetta on luonnollisesti jo helpompi
myyda kun itse seisoo sanojensa takana.

Nuoren asiakkaan hylatessa eldkevakuutustarjouksen vastaukseksi
saadaan usein: “liian kaukainen asia”, ” "ei kosketa juuri nyt” tai "en
ota periaatteesta, sdastan muulla tavalla”. Argumentit siis liittyvat suu-
rimmaksi osaksi nuoreen ikaan ja tulojen tasoon. Minna Hyvétin mie-
lestd nuorta pelottaa ajatus siitd, ettei rahoja saakaan heti halutessaan
pois. Varsinkin opiskelijat vetoavat pieniin tuloihin ja haluavat miettia
asiaa uudelleen vasta tydeldmaan siirryttyaan.

Elédkevakuutuksen myyntitilanteisiin tulee hyviin tuloksiin myynneis-
sé paésseen Hyvétin mukaan suhtautua asiakaslahtoisesti, eika tuote
edelld. Paras tapa myydé elakevakuutusta nuorelle kohderyhmalle ei
ole paasata puhelimessa eldkevakuutuksesta vaan esimerkiksi kutsua
nuori juttelemaan séastamiseen liittyvista asioista pankkiin. Niissé tu-
lee antaa asiakkaalle nékya ettd myyja ymmartaa asiakkaan henkilo-
kohtaiset tarpeet. Varsinkin nuorten suhteen Hyvétti on tarkka etté
antaa myyntineuvottelussa sopivassa suhteessa informaatiota vakuu-
tukseen liittyvista faktoista seka nuorena saastamisen aloittamisen tér-
keydesta. Oikeanlainen markkinointi kuuluu myds hédnen mielestaén
elakevakuutuksen tulevaisuuteen, jotta se saataisiin kuulostamaan ja
vaikuttamaan nuorekkaalta tuotteelta koska sanana ”vapaaehtoinen
elakevakuutus” ei yleensa houkuttele nuoria.



36

6.3 Vapaaehtoinen elédkevakuutus kiinnostaa

Vasta valmistuneen Op-sijoittajabarometrin mukaan lahes puolet 15—
24-vuotiaista suunnittelee hankkivansa vapaaehtoisen elakevakuutuk-
sen. Luku on noussut noin 10 % viime vuodesta.

Ik&ryhmé 15-24-vuotiaat ovat siis lisanneet kiinnostustaan. Myos iké-
ryhmasta 25-34-vuotiaat 39 % niist4, joilla ei vield ole vapaaehtoista
eldkevakuutusta, suunnittelee hankkivansa sen.

Barometrista ilmenee vapaaehtoisen eldkevakuutuksen olevan suosi-
tuin vapaaehtoisen elédkesadstamisen muoto, silld miltei noin 70 %
vastaajista oli eri séastamismuodoista vapaaehtoisen eldkevakuutuk-
sen kannalla. Noin viidennekselld kotitalouksista on vapaaehtoinen
eldkevakuutus. Melkein sama mééra talouksista aikoo hankkia sellai-
sen. (Osuuspankki 2007b)

6.4 Miksi kannattaa aloittaa saastdminen jo nuorena?

Sijoitussidonnaisissa vakuutuksissa vakuutuksen tuotto riippuu sijoi-
tusrahastoihin kertyneesta tuotosta. Sijoitusajan ollessa pitk& hyvét
ajat kompensoivat huonompia aikoja. Pitkalla aikavalilla myos riskipi-
toisia rahastoja voi hyddyntdd. Nuorten sdéstédjien kannattaa keskittaa
sijoittaminen osakesidonnaisiin kohteisiin. Ld&hempéna elakeikaa va-
kuutuksenottajan ei kannata ottaa ndin suuria riskejé, kun sééstbaikaa
ja mahdollisuutta paikata huonosti onnistuneita sijoituksia on vain va-
han jaljell&. Elakeian kolkutellessa s&astot voi siirtda vakuutuksen tur-
valliseen korkotuottoiseen osaan. Mikali saastamisen aloittaa jo nuo-
rena, voi kertasaasté summa olla pienempi, koska aikaa s&astéa on
paljon.

Nuorten ja idkk&ampien eldkesaastdjien kuukausittain saastoon laitet-
tava summa liikkuu aivan eri luokissa. Alle 30-vuotiaat nuoret panos-
tavat keskimé&érin 50 euroa elékevakuutukseen. Huomattava ero 50-
vuotiaisiin jotka laittavat keskimaarin 200 euroa/kk elédkevakuutuk-
seen (Pietarinen 2007)
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6.5 Tulevaisuuden ennuste

Ihmisten odotettavissa oleva eliniké on pidentynyt ja tulevaisuudessa
ollaan kasvavan hyvinvoinnin kautta entisté toimintakykyisempié ela-
keiassa. Nyt tydelamaan siirtyneet nuoret tulevat luultavimmin saa-
maan nykyista tasoa parempaa elékettd, mutta 80-vuotiaiden eléke tu-
lee kuitenkin olemaan noin kolme kertaa huonompi, kun sen ajan kes-
kimé&arainen palkkataso. Keskimaardisessa elintasossa tulee olemaan
huomattava ero elakeikéisten ja palkansaajien valilla.

Elakevakuutus poikkeaa muista saastamismuodoista sill& etté se va-
kuuttaa toimeentulon. Tyoikaisten tulisi siis entistd enemman Kiinnit-
t4& huomiota tulevaisuuteensa ja sééstéa sen varalle ajoissa. Yhteis-
kunnalla on tassa tarked rooli antaa riittavasti tietoa lakiséateisista
elakkeista ja sadstamistarpeista. Valtio tukee eldkesaastamista ve-
roeduin. Thmisten suhtautuminen eldkesaatamiseen tulevaisuudessa
madrittelee verotuen vaikutuksen valtion verotuloihin. Valtion verotu-
lot pysyvat samana jos verotuki lisaa sdéstamista. (Elinkeinoeldman
tutkimuslaitos 2007)

6.6 Elinaikakerroin

Keskiméaaraisen elinidn on siis ennustettu pitenevan ja eldkkeiden ai-
heuttamat kustannukset kasvavat. Tahan on varauduttu kehittamalla
elinaikakerroin. Tilastoihin pohjautuvan kertoimen tarkoitus on pie-
nentaa elakettd, mikali 62-vuotiaan laskettu jaljell& oleva elinaika pi-
tenee. Jokaiselle iké&luokalle lasketaan kerroin aina 62 ikdvuoteen
paastessadn. Kerrointa kaytetddn ensimmaisen kerran vuonna 2009 ja
pohjana sille ovat vuosien 2003-2007 véliset kuolevuustilastot ker-
toimella 1. T&sta saatavaan lukuun suhteutetaan tulevien vuosien ker-
toimet vuodesta 2010 lahtien. Ensimmaisina vuosina pienennys ei ole
suuri. Elinaikakerroin pienentéa jo 10 prosenttia vuosina 2030-2040
elakkeelle jaavien elakettd. Koska elinaikakertoimen yhtena tarkoitus-
perénd on kannustaa ihmisié jaksamaan tygssadn hieman pidempaén
pienennyksen korvaa 1-1,5 vuoden lisatydskentely.

(llmarinen 2007b)
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7 TUTKIMUSSUUNNITELMA

Kyseessa on informoitu haastattelututkimus 18-24-vuotiaille nuorille
vapaaehtoisesta eldkevakuutuksesta. Ikaryhma on valittu aiheesta teh-
tyjen barometrien perusteella, joissa nuoriksi on luettu 15-24-vuotiaat.
Nuoret 15-17-vuotiaat on kuitenkin rajattu haastateltavista pois, koska
alaikéiset eivét voi itse tehdé vapaaehtoisen eldkevakuutuksen sopi-
musta ja siksi he eivét ole tyon tuloksen kannalta olennainen kohde-
ryhma.

7.1. Tutkimuksen tarkoitus

Tutkimuksen tarkoituksena on selvittdd miksi nuorten osuus elékeva-
kuutuksen myynnissé on niin pieni ja mité asialle olisi tehtdvissa.
Ty0Ossé etsitadn keinoja saada nuorille paremmin kaupaksi elakeva-
kuutusta sekd menetelmid vieda heille tietoa aiheesta nuoria kiinnos-
tavalla tavalla. Tulosten tavoitteena on helpottaa virkailijoiden myyn-
tityotéd 10ytamalla syité tuotteen huonoon menekkiin nuorille ja etsi-
mall& sille ratkaisuehdotuksia.

7.2 Laadullinen tutkimus

Informoitu haastattelu on laadullisen tutkimuksen menetelmé&. Laadul-
lisella tutkimuksella pyritadn etsimdén ymmarrettavaa selitysta inhi-
milliselle toiminnalle. Tutkimuksella on aina jokin tavoite tai tarkoi-
tus. Tyypillista on teorian kehittdminen ja sédnndnmukaisuuksien 10y-
taminen jollekin todellisen elamén tapahtumalle. Laadullisen tutki-
muksen ldhtokohtana on havaintojen yhdenmukaistaminen ja ainoas-
taan olennaisiin asioihin keskittyminen. (Jyvaskylan yliopisto, talous-
tieteiden tiedekunta 2007)

Laadullisessa tutkimuksessa tutkimusasetelma koostuu tutkimuson-
gelmasta, tutkimusaineistosta ja tutkimusmenetelmasta. Tassa tutki-
muksessa kasiteltdva ongelma on elédkevakuutusten vahdinen mééra
18-24-vuotiailla. Tutkimusaineistona késitelldén haastatteluja seké
tutkimusmenetelména kdytetadn informoitua haastattelututkimusta.

Ty0 rajataan keskittymalld tutkimuksen kannalta olennaisiin asioihin,
ja miettimélla mité tyossé oikeastaan tutkitaan. Tyon eheys karsii, mi-
kali tyossa kéasitelladn aihetta liian laajasti.

Vahvuutena laadullisessa tutkimuksessa on ennakoimaton ja avoin
asenne tutkimukseen. Heikkoutena tutkimuksessa on tutkittavien va-
hédinen maara seka johtopaatdsten luominen vain pienen joukon toi-
mintaan perustuen. Sopivien tutkittavien I6ytdminen ja analyysin te-
keminen voi olla verrattain haasteellista. (Jyvaskylan yliopisto, talous-
tieteiden tiedekunta 2007
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7.3 Informoitu haastattelu

Haastateltavaa informoidaan paperille laaditulla tietoiskulla aiheesta
juuri ennen haastattelua. Tietoisku sisélsi kolme sivua. Kahdella en-
simmaisella sivulla esitettiin faktoja lakisaateisesta elakkeesta seka
eldkevakuutuksen paapiirteet ja kolmannelta sivulta I0ytyi diagrammi
keskimaéraisista kokonaiseldkkeistd vuonna 2005. Informaation siséal-
lytettyddn haastateltavalle esitetddn aiheesta laaditut kysymykset.
Haastattelija kirjoittaa itse vastaukset ylos eika haastateltavan tarvitse
muuta kuin vastailla. Menetelmé sulkee pois mahdolliset vaarinym-
marrykset, koska haastateltavan seka haastattelijan on mahdollista ky-
sell& lisdkysymyksié toisiltaan, mikéli on jotain epdselvaa. Haastatteli-
jan on my6s mahdollista karsia vastauksista pois tuloksen kannalta
epaolennaiset argumentit.

7.4 Haastattelujen toteutus

Haastattelun informaatio-osuus toteutetaan paperille laaditulla kol-
misivuisella tietoiskulla vapaaehtoisesta eldkevakuutuksesta. Tekstista
on pyritty tekemaan mahdollisimman ymmarrettavaa ja helppolukuis-
ta, jotta sen pystyisi sisdistdimaén vaikka aiheesta kuulisi ensimmaisen
kerran.

Nuori saa vapaaseen tahtiinsa lukea esitteen 1api ja kysella kysymyk-
si& mikéli niitd her&a. Kun haasteltava tuntee olevansa valmis, hanelle
esitetadn erikseen laaditut kysymykset ja haastattelija Kirjoittaa vasta-
ukset yl0s. Haastateltavilta kysytdan eri kysymykset riippuen siitd on-
ko hanella eldkevakuutus vai ei. Kysymyksiin nuori pystyy vastaa-
maan pelkan informaation perusteella, miké&li haastateltavalla ei ole
aiempaa tietoa aiheesta.

Haastateltavat valitaan satunnaisesti. Informoitua haastattelututkimus-
ta kayttamalla varmistutaan, ettd haastateltava saa tarvittavan infon ai-
heesta, eika vastaa kysymyksiin tietdmatta aiheesta mitaan. Haastatte-
lijan henkilokohtainen l&sn&olo on tarkeéa, koska néin ollen haastatel-
tava todennakdisemmin syventyy miettimaan vastauksiaan ja keskit-
tyy paremmin mitd ei voitaisi varmistaa kuin henkilokohtaisella 1asné-
ololla.
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7.5 Tutkittavat

Haastatteluja kerataan eri sukupuolen, ian ja ammatin edustajilta.
Naéista eri luokista pyritddn saamaan haastatteluja sopivassa suhteessa.
Tyo6hon haastatellaan henkildita joilla ei ole vapaaehtoista elakeva-
kuutusta, seka niita joilla jo on, jotta saataisiin perusteluja puolesta ja
vastaan. Haastattelun tuloksista etsitddn ilmeneekd yhtenevaisyyksia
eri-ikdisten ja eri statuksen omaavien nuorten kesken.

Haastatteluja tehdaan 20-30 kappaletta riippuen mik& maara riittda
analysointiin. Heti kun vastauksia pystytéan yleistamaan mahdolli-
simman pitavésti, on haastateltu tarpeeksi montaa henkil6a.
Lopullinen mééara selviaa haastattelututkimuksen edetessa.

Sopivien tutkittavien 16ytdminen voi olla haastavaa ja vieda aikaa,
koska tutkittavia on vain pieni joukko. Tahén joukkoon pitdisi 16ytaa
henkil6ité eri kategorioista, jotta I0ydettdisiin yhtenevaisyyksié, mika-
li niitd l10ytyy. Ongelmana voi olla myds sopivan henkilén I6ydyttya
saada henkil6 suostumaan haastateltavaksi. Haastateltavan taytyy
myos vaikuttaa silté ettd han on kiinnostunut aiheesta, jotta vastaukset
ovat harkittuja ja paikkaansa pitavia.

7.6 Aineiston keruu, késittely ja analysointi

Tutkimus etenee tutkimustehtavan selvittamisesta teorian kirjoittami-
seen ja siitd aineiston keruun kautta aineiston analyysiin. Kaikki edell&
mainitut prosessin eri vaihteet tdydentavat toisiaan. Tutkijan aineis-
toon liittyvat havainnot kehittyvat tutkimusprosessin edetessa. On erit-
tain tarkead, ettd tutkija suhtautuu tutkimukseen avarakatseisesti val-
miina ottamaan vastaan kaikki tutkimuksessa ilmenevat seikat. Laa-
dullisessa tutkimuksessa voidaan ennen aineiston analysointia paattaa
mita asioita on syyté késitella merkityksellising seikkoina. Tarke&a on
kuitenkin sailyttaa vastaanottavuus uusille havainnoille. Tutkimuksen
yksityiskohtaisia seikkoja voi tdsmentad tutkimuksen aikana. Aineis-
toa keratessé ei tarvitse paattaa etukateen esimerkiksi haastateltavien
maarad, vaan maara selviaa prosessin edetessé tekemalld havaintoja
siitd kuinka monta haastateltavaa tarvitaan, jotta tulos on tarpeeksi
luotettava. Laadullisessa tutkimuksessa aineistoa keratadn niin ettd ke-
ratty materiaali ik&an kuin johdattelee tyota eteenpdin keraamaan liséa
tietoa sieltd mista sitd tarvitaan. (Aaltola, Valli 2002:68)

Aineisto laadulliseen tutkimukseen keratdén padosin haastateltavilta.
Aineiston analysointi pohjautuu haastatteluista saatuun aineistoon,
josta tehdadn johtopaatoksia. Kyseisessa tyossd haastateltavia henki-
16ita ei ole etukateen péatetty, mutta alusta suunnitelma tehty siita mil-
laisia henkildita tulisi haastatella.
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Aineiston kasittelyssa ja analysoinnissa tutkimusaineisto jérjestellaén
ja luokitellaan tulkitsemista varten. Luokittelu tapahtuu samankaltai-
suuksia etsimélla ja johtopéatoksia tekemélld. Tarkoituksena on I0yt&é
ymmarrettavia selityksia syventavista haastatteluista saaduille tulok-
sille sekd pohtia niiden syita ja seurauksia.

8 TUTKIMUSTULOKSET JA ANALYSOINTI

Tutkimuksen tuloksilla selvitetddn miksi nuorilla on niin vahan elake-
vakuutuksia ja mitd voitaisiin tehda toisin, jotta eldkevakuutusta saa-
taisiin paremmin kaupaksi talle kohderyhmalle.

Vastaukset eivét olleet kovinkaan yllattavia. Elakevakuutusten vahai-
nen maara selittyy silla, etteivéat nuoret ole tieténeet siité tai eivéat ole

tunteneet sité vield ajankohtaiseksi asiaksi taloudellisiin syihin vedo-
ten.

Tiedon puute aiheesta osaltaan yllatti, koska suurin osa tunsi kasittee-
né vapaaehtoisen eldkevakuutuksen, mutta ei ollut koskaan kuullut sii-
td sen enempéa. Suurimmalle osalle nuoria sana eléke tarkoittaa yhta
ainutta asiaa eli lakiséateista elakettd. Osa ei ollut kuullutkaan etta
elaketta voi kerryttdd myos itse. Moni mainitsi ndhneensé jonkin
hauskan mainoksen, mutta sanoma oli mennyt hieman ohi. Vapaaeh-
toisen eldkevakuutuksen késite oli siis joillekin jaanyt mieleen juuri
mainoksista ja lehdissé kirjoitettavista artikkeleista ehka vain otsikon
perusteella. Juttujen ja mainosten sisélto ei kuitenkaan ollut jaanyt
mieleen. Jotkut myonsivét ettd aihe ei ollut kiinnostanut ja siksi asi-
aan ei ollut perehdytty.

Huolestuttavaa huomata kuinka tietdmattémia nuoret ovat yhteiskun-
nallisesti ndin tarkeasta asiasta. Miltei puolet eivét olleet kuulleetkaan
vapaaehtoisesta eldkevakuutuksesta ja osa oli kuullut mutta ei tiennyt
tarkemmin. Vain muutama pystyisi kertomaan eldkevakuutuksesta, jos
pyydettéisiin kertomaan mika vapaaehtoinen elakevakuutus on. Koh-
deryhmad ei siis kasittele aihetta juuri lainkaan.

Monet herasivat huomaamaan kuinka merkityksellinen asia on ky-
seessa saatuaan informaation asiasta, vaikka annettu informaatio on
hyvin pieni aiheeseen n&hden.
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8.1 Vastaajat

Ik&, sukupuoli, ammatti, siviilisaaty

Tutkimukseen haastateltiin 25 ialtdédn 18- 24 vuotiaista henkilo4, joista
vain kolmella on vapaaehtoinen eldkevakuutus. Tama kertoo siitd etta
nuorten keskuudessa vapaaehtoinen elakevakuutus on vield niin har-
vinainen, ettd henkildita, joilla on eldkevakuutus, on hankala 16ytaa.
Vastaajista 13 oli naisia, ja 12 miehid. Joukossa on 14 opiskelijaa ja
11 tydssakéyvaa.

8.2 Eldkevakuutuksen ottaminen

Miksi olet ottanut elakevakuutuksen?

Kahdessa tapauksessa pankista oli oltu henkil6dn yhteydessa. Mo-
lemmille oli soitettu pankista kotiin ja kerrottu elékevakuutuksesta,
jonka kautta vastaaja oli kiinnostunut asiasta.

Kolmannessa tapauksessa henkil6 asioi pankissa laina-asioissa ja
samalla hanelle kerrottiin eldkevakuutuksesta.

Kaikilla syind vakuutuksen ottamiseen oli eldkkeell& olo ajan ta-
loudellinen turvaaminen. Henkil6t olivat sitd mielté ettd nuorena
pienelld panostuksella padésee nauttiman hyvasta ja riittavasta elak-
keesta. Heidan mielestadan myos elakkeella taytyy olla varaa tehda
asioita.

Kaikki elakevakuutuksen ottaneet olivat 24-vuotiaita tyossakayvia
naisia. 1an puolesta tulos voi kertoa siité etta siiné iassa ollaan use-
ammin jo kiinni tydeldmassa kuin nuoremmat, joten rahallista es-

tettd ei valttamatta eldkevakuutuksen ottamiselle ole. T&ssé ei hen-
kiloiden vahyyden vuoksi voi yleistdd milla perustella eldkevakuu-
tus otetaan. Naissa tapauksissa henkil6t ovat kiinnostuneet asiasta

kun kaikissa tapauksissa pankista on tehty aloite tavalla tai toisella.

Miksi et ole ottanut eldkevakuutusta?

Vastaajista miltei toinen puolikas ei ollut kuullutkaan vapaaehtoi-
sesta elékevakuutuksesta. Heista k&site tuntui muutaman vastaajan
mielestd tutulta mutta aihe oli taysin vieras. Toinen puolikas oli
kuullut asiasta mutta oli sitd mielté ettd vapaaehtoinen eldkevakuu-
tus ei ole ajankohtainen asia. Ajankohtaisuudella nuoret tarkoittivat
sen hetkista taloudellista elaman tilannettaan. Vain yksi kertoi
syyksi muun tavan saastdad. Muuna saastamismuotona vastaaja
mainitsi sijoitusrahaston.
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8.3 Eldkevakuutuksen tarkeys nuorilla

Pidatko vapaaehtoisen eldkevakuutuksen ottamista tarkeana asia-
na?

On elékevakuutus:

Kaikki joilla on elakevakuutus, pitivat luonnollisesti sen ottamista
tarkeand, koska eivét usko lakisaateisen eldkkeen riittavyyteen.
Vastaajat olivat siis tietoisia suomen elékejarjestelmésta. Jokaiselle
oli hyvin tarkeaa sailyttaa hyva elintaso elakkeella.

Ei ole eldkevakuutusta:

Ylivoimaisesti suurin osa piti elakevakuutuksen ottamista tarkeéna
asiana. Tulos on mielenkiintoinen, koska my0s puolet vastaajista ei
ollut aikaisemmin kuullut asiasta. Moni vastasikin, ettd lukemansa
informaation perusteella asia vaikuttaa tarkealta. Informaatiossa
kerrottiin lakisaateisesta elakkeestd, ja siitd minkalainen sen arvel-
laan mill&kin palkalla olevan.

Eli heti asiasta enemman kuultuaan valtaosa vastaajista piti elake-
vakuutusta tulevaisuuden kannalta hyvand asiana. VVastaajat perus-
telivat mielipidettaén silla, etteivat usko tulevaisuudessa olevansa
niin hyvapalkkaisessa ty0ssa, etta siita kertyvé eléke riittéisi. Suu-
rimmalla osalla nuorista ei viel& 18 — 24 vuoden idssa ei ole tietoa
siitd missé tyopaikassa ja minkalaisella palkalla tulee tulevaisuu-
dessa tydskenteleméaan. Siksi moni totesi, etta vapaaehtoinen ela-
kevakuutus voisi antaa siihen turvaa.

Loput vastaajista antoivat hajanaisia vastauksia kysymykseen, mi-
k& johtui suurimmaksi osaksi siitd, etteivat he olleet kuulleet asias-
ta aikaisemmin. Kukaan ei kuitenkaan pitanyt elékevakuutuksen
ottamista huonona asiana.

Nuoret pitivat yhtad lukuun ottamatta tarkedné hyvan elintason séi-
lyttamista elakkeella



44

8.4 Mika nuoret saisi ottamaan elakevakuutuksen?

Jos sinulla ei ole vapaaehtoista eldkevakuutusta, mika saisi sinut
ottamaan sen?

Puolet vastaajista kertoi parempien tulojen saavan vasta ottamaan
elakevakuutuksen. Nama vastaajat koostuivat padosin opiskelijois-
ta. Muutama ty6ssakayvakin mahtui joukkoon. Nuorten varsinkin
opiskelijoiden taloudellinen tilanne on kyseisessa idssa suhteellisen
epévarmaa eika vahaisia euroja laiteta minnekaan ylimaaraiseen.
Samanikaiset tydssakayvéat nuoret saattavat tehda toita viela melko
alhaisella palkalla tai mé&&rdaikaisessa tyosuhteessa, mika ei kan-
nusta sitoutumaan minkaanlaisiin maksuihin. Suurin osa mainitsi
elakevakuutuksen ottamisen edellytykseksi vakituisen tyon tai koh-
talaiset sd&nnolliset tulot.

8.5 Eldkevakuutuksen ajankohtaisuus

Jos vapaaehtoinen eldkevakuutus ei ole sinulle juuri nyt ajankoh-
tainen asia, milloin arvelisit sen olevan?

Ylivoimaisesti yleisin ajankohta nuorille oli keskimaarin viiden
vuoden sisalla. Syita télle oli opiskelujen loppuminen, tulojen va-
Kinaistuminen tai armeijan kayminen. Ajankohtaisuus oli jossakin
maarin verrattavissa vastaajan ikain. Useimmat vield opiskelevat
vastaajat olettivat olevansa tydeldmassa noin 25-vuotiaana, jolloin
alkaisi saada s&annollista tuloa. Sen jalkeen aihe tuntuisi ajankoh-
taisemmalta. Vastaajat, jotka olivat jo tyGeldmassd, arvelivat voi-
vansa ottaa eldkevakuutuksen myds noin viiden vuoden siséll&.
Osa odotti tulojensa paranevan ja osa ei tuntenut sen olevan viela
ajankohtaista kun on niin nuori ja on paljon muita menoja.

Padasiallisesti vakuutus olisi ajankohtainen vastaajien mielesta
noin 25- 28-vuotiaana.
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8.6 Riittaako lakisaateinen elake?

Uskotko lakisaateisen eldkkeen olevan riittéava sinulle?

Muutamaa poikkeusta lukuun ottamatta vastaajat uskoivat etta la-
kiséateinen eldke ei tule riittdmaan. Henkil6t eivat myods uskoneet
olevansa niin hyvapalkkaisessa tydssé tulevaisuudessa etta pelkka
lakisdateinen eldke riittdisi.

8.7 Kuinka pankin tulisi lahestyé nuorta eldkevakuutus asiassa?

Mité tietoa ja mill& tavalla toivoisit saavasi pankilta, jotta kiinnos-
tuisit ottamaan elékevakuutuksen eldkepaiviesi elintason turvaksi?

Perustietoa tarvittaisiin ylipd&nsa eldkevakuutuksesta, sopimuseh-
doista, sijoitettavista summista ja sijoitussuunnitelmasta. Kaiken-
lainen tieto aiheeseen liittyen olisi tervetullutta.

Pankin kayttdmista menetelmisté eniten kannatusta sai soitto ko-
tiin, miké& oli mielestani yllattavaa, koska kokemuksesta tiedan, etta
nuoria voi olla joskus hankala saada pysyméan kiinnostuneena kun
soittaa ja kertoo olevansa pankista. Osa toivoi, ettd mikali pankista
ollaan yhteydessd, puhelimessa kutsuttaisi suoraan konttoriin jutte-
lemaan, koska asioita voi olla hankala sisdistaa pelkan puhelinsoi-
ton perusteella. Henkil0kohtaisesti saatava informaatio oli yleisin
vastaus kysyttdessa mieluisinta tapaa saada tietoa eldkevakuutuk-
sesta.

Jotkut eivét halunneet minkaénlaista yhteydenottoa vaan kertoivat
itse ottavansa yhteytta kun silta tuntuu. Osa taas oli postin kannalla
ja toivoi saavansa pankilta kirjeen, jossa kerrottaisiin vakuutukses-
ta. Puhelinsoittoa puoltavat taas kertoivat kotiin lahetettévien esit-
teiden menevan suoraan roskiin, koska kiinnostus ei riita niita avai-
lemaan. Vastaukset perustuivat henkilokohtaisiin kokemuksiin ei-
k& yhtaldisyyksié vastaajien kesken 10ytynyt.
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8.8 Yrityksen sitouttava eldkevakuutus

Jos yrityksella on sitouttava eldkevakuutus onko silla sinulle merkitysta?

Yrityksen sitouttavasta elakevakuutuksesta ei kerrottu informaati-
ossa laisinkaan, jottei siind olisi kerralla liiaksi sisaistettdvaa asiaa.
Sitouttavasta eldakevakuutuksesta kerrottiin vastaajalle suullisesti
paapiirteet ennen kysymyksen esittamisté.

Ylivoimaisesti suurimmalle osalle silld olisi merkitysta. Perustelut
tdhan jakaantuivat kahtia. Toiselle puolelle silla olisi taloudellista
merkitysta ja toinen puolisko tuntisi olonsa arvostetuksi ja saisi sii-
td muunlaista henkista jaksamista. Jotkut eivat pitaneet merkityk-
sellisend sitd miten tyOpaikalta bonuksensa saavat. Kukaan ei pita-
nyt sitouttavaa eldkevakuutusta huonona palkitsemiskeinona.

8.9 Onko elékevakuutus tuttu késite tuttavapiirissa?

Onko tuttavapiirissasi nuoria henkildita joilla on jo eldkevakuutus?

Ylivoimaisesti suurin osa ei tiennyt ystavapiiristadn ketaan jolla
olisi jo eldkevakuutus tai siita ei ollut puhuttu. Osa tiesi etta jollain
ystavépiirissadn on kyseinen vakuutus. Kukaan ei maininnut etta
tietdisi vanhemmillaan tai sukulaisillaan olevan vakuutuksen.

8.10 Tiedonsaanti

Tiesitkd ennen tata haastattelua vapaaehtoisesta elakevakuutuksesta ja jos niin
mista olit kuullut siita?

Vastaukset jakaantuivat kahteen osaan. Toinen puoli ei ollut kuul-
lut aiemmin eldkevakuutuksesta ja kuuli siitd nyt haastattelussa en-
si kertaa. Toinen puoli oli kuullut jotain joko ystavilta, mainoksista
taikka pankista. VVain yksi vastaaja mainitsi kuulleensa aiheesta
vanhemmiltaan.
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9 LOYDOKSET

e Tutkimustuloksista ilmeni, ettd vastauksia ei voida luokitella
tiettyihin kategorioihin vastaajien perusteella, koska vastaukset
jakautuivat tasaisesti. Vain muutamissa vastauksissa oli selvia
jakaantumia ian tai ammatin kesken, mutta vastaajat ovat kes-
kendan niin samanikaisia ja yleisesti ottaen samassa eldmanti-
lanteessa olevia, etteivat vastaukset kovinkaan poikenneet toi-
sistaan.

e Kysymys siitd, onko vastaajalla jokin muu keino sééstéa ela-
kettd varten, jatettiin kasittelemétta tuloksissa, koska yhta lu-
kuun ottamatta kukaan ei maininnut sadstavansa eléaketté jolla-
kin muulla keinoin. Kyseinen henkil® kertoi sééstévansa sijoi-
tusrahastoihin tulevaisuuden varalle.

o 1ka oli ainoa selked tekija siind mité vastauksia annettiin. Suu-
rin osa nuorimmista vastaajista ei ollut koskaan kuullutkaan
vapaaehtoisesta elakevakuutuksesta. Otannan vanhemmat vas-
taajat olivat enemman tietoisia asiasta, mutta olivat silti sita
mieltd, ett4 asia ei ole heille ajankohtainen.

e Kaikki vastaajat olivat naimattomia, joten siviilisdadylla ei ole
tutkimustulosten kannalta merkitysta.

o Selkeét syyt siihen miksi nuoret eivat olleet eldkevakuutusta
hankkineet olivat tietdméattomyys asiasta seka se etteivat he ol-
leet tunteneet sita vield ajankohtaiseksi. Se, ettd suurin osa eli
ollut tuntenut eldkevakuutusta viela tarpeelliseksi, kertoo mie-
lestani myos tiedon puutteesta.

e Yleisesti ottaen eldkevakuutusta pidettiin tarkeéna vaikka puo-
let kuulikin siitd ensi kertaa. Toinen puolisko ei ollut ottanut
elakevakuutusta, vaikka tiesi aiheesta ja piti sitd tarkeanda. Vas-
taajat eivat kokeneet sitd ajankohtaiseksi ikansé puolesta, mut-
ta olivat sitd mieltd, ettd se on tarkead ottaa joskus. Nuoret pel-
ké&éavat rahallisen tilanteensa kérsivan, mikéli ottaisivat sen jo
nyt, eivétka ole tietoisia etta sdéstdsummat voivat olla pienem-
pi&, kun sadstamisen aloittaa jo nuorena.

o YIllattavaa oli ettd muutama henkild vastasi olevansa valmis ot-
tamaan elédkevakuutuksen vaikka heti, jos saisi siitd enemman
tasmallisempaa tietoa. Tiedoilla tarkoitettiin kattavaa tietoa
eldkevakuutuksesta sekd sopimusehdoista. Mielenkiintoiseksi
osoittautui, ettd ndma henkil6t olivat yhté lukuun ottamatta
opiskelijoita. N&ill& henkil6illd oli jo pohjatietoa aiheesta mika
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puoltaa sitd, ettd opiskelijan ei ole vélttdmatta taloudellisesti
mahdotonta hankkia elékevakuutusta. Tietoa tarvitaan vaan li-
séé. Kyseiset henkil6t olivat myos tietoisia, ettd esimerkiksi
Op-Pohjola-ryhmalla kertasijoituksen summa vakuutukseen ei
tarvitse olla kovin suuri. On selvaé, etta opiskelijat eivat valt-
tamatta pysty laittamaan vakuutukseen kuukausittain kovin
suurta summaa. Nuorilla on selkeasti vaaristynyt kasitys siita,
kuinka paljon eléakevakuutukseen taytyisi laittaa rahaa. Siksi
monet jattavat ottamatta vakuutuksen.

Nuorten mielipide lakisaateisen elédkkeen riittdméattomyydesté
muodostui selvasti suurimmaksi osaksi informaatiossa esitetyn
diagrammin perusteella. Diagrammi havainnollistaa miesten ja
naisten keksimaaraiset elakkeet vuonna 2005. Osa nayttikin
selvésti yllattyneeltd nahtyaan kaavion.

Elédkevakuutus on tehty nimenomaan paikkaamaan lakisaéatei-
sen elédkkeen puutteita. Entistd enemman pitéisikin kiinnittaa
huomiota siihen kuinka paljon henkild tietda lakisaateisen
eldkkeen kertymisestd, ennen kuin hénelle kauppaa elékeva-
kuutusta. Tarja Nieminenkin mainitsee haastattelussaan, etté
lakisaateista elékettd olisi hyva tehda nuorille enemman tutuk-
si, koska se voisi lisata halukkuutta panostaa vapaaehtoiseen
eldkevakuutukseen.

Mielipiteet siitd, mika pankin lahestymistavoista on mieluisin
elakevakuutusta tarjotessa, vaihtelivat paljon. Yhtéén selvasti
parasta keinoa ei siis voi nimetd, vaan vastaukset perustuivat
henkilokohtaisiin mieltymyksiin. Puhelinsoitto koettiin kaikista
mieluisimmaksi yhteydenottotavaksi, mutta niin pienen joukon
perusteella ei voida vastausta yleistaa

Kysyttdessa mieluisinta tapaa keskustella vakuutuksen hank-
kimisesta yksi vastaaja toivoi paasevéansa keskustelemaan asi-
asta nimenomaan nuoren virkailijan kanssa. Nuori virkailija
ymmartéa vastaajan mukaan paremmin hanen elamaéntilanteen-
sa. Henkil0 perusteli asiaa siten, ettd kun tuotetta myyva virkai-
lija on itse samanikainen ja silti uskoo tuotteeseen, se on paljon
uskottavampaa kuin ettd jo lahelld elédkeikaa oleva henkild tuli-
si sitd kauppaamaan. Nuoren virkailija samaistuu helposti nuo-
ren asiakkaan eldmantilanteeseen.
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10 KEHITYSEHDOTUKSIA

Kohderyhmalle 18-24-vuotiaat eldkevakuutuksen myyminen on
todella haastavaa. On itsestédan selvaa, etta niin nuorten on vaikea
ajatella eldkeikad, koska se on niin kaukana tulevaisuudessa, eika
tdma tule luultavasti koskaan kokonaan muuttumaan. Silti emme
saisi jattaa nuorille kertomatta eldkevakuutuksesta silla olettamuk-
sella, etteivat he kuitenkaan sité ota. Virkailijat kdyttavat huomat-
tavia aikoja siihen, ettd he neuvottelussa kertovat nuorelle asiak-
kaalle eldkevakuutuksesta, vaikka se saattaa jaada ensi kerralla
hankkimatta. Usein nuori ei tieda eldkevakuutuksesta entuudestaan
juuri mitaan, joten kuluu huomattavia kun tuote kéydaan lapi pe-
rusteellisesti.

Tietoa lakiséateisestd sekd vapaaehtoisesta elakevakuutuksesta tay-
tyisi saada jo nuoresta pitden. On huolestuttavaa, ettd 24-vuotias
kuulee eldkevakuutuksesta ensi kertaa. Pankin on mahdotonta vie-
dé tietoa aiheesta kaikille, ja ihanteellisintahan olisi jos nuori saisi
tietoa jo kotoa vanhemmilta tai koulusta. Tampereen Seudun
Osuuspankin toimihenkil6ita kdy jo kouluissa pitdmassa erilaisia
esittelytilaisuuksia, joissa se luo tunnettuutta OP-Pohjola-ryhman
tuotteille. Nuorten voi olla kuitenkin vaikea keskittya valitunniksi
tai ohimenevaksi hetkeksi kuuntelemaan miten tarkedd sanottavaa
heilla olisi.

Pankin toimihenkil6itd kdy myos oppitunneilla toisen asteen kou-
luissa kertomassa pankkipalveluista. N&in tavoitetaan l&hella taysi-
ikaa oleva kohderyhma ja kerralla isompi mééra. Kouluissa oppi-
tunneilla jaettava tieto tavoittaa kerralla monta kuulijaa, eik& samaa
asiaa tarvitse kertoa jokaiselle erikseen. Eldkesaastaminen voi jaa-
d& oppitunneilla vdhemmalle huomiolle kun asiaa on paljon. Mie-
lesténi olisi kuitenkin nuorten edun mukaista aina kertoa Suomen
elakejérjestelmésté seké vapaaehtoisesta eldkevakuutuksesta.
Harva ottaa elakevakuutusta siité heti ensi kerran kuultuaan, joten
vahentéisi pankissa tehtavaa tyota, jos aihe on nuorelle jo valmiiksi
hieman tutumpi. Téssa oppitunneilla jaettavalla tiedolla on térkea
merkitys.

Kun nuorille kerrotaan jo hyvissa ajoin pankkipalveluista ja siind
yhteydesséd myds elédkevakuutuksesta heill& on pohjatieto olemassa
Jjo pankkiin tullessaan. Se s&astda myos virkailijoiden aikaa, ja l&h-
toétilanne myyntiin on silloin helpompi. Tutkimuksessa tehtiin ha-
vainto, ettd joku voi kokea uskottavampana, kun nuori virkailija
kertoo elédkevakuutuksesta lahempané eldkeikéa olevan virkailijan
sijaan. Siksi voi olla hyddyllisempaé jos oppitunteja pitavét virkai-
lijat ovat nuorehkoja henkilditd, jotta oppilaiden olisi helpompi
samaistua heihin.
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Tarkeaa olisi siis, ettd nuoret tietdisivat eldkevakuutuksesta jo en-
nen ensimmaisia pankissa kéaytavia neuvottelujaan. Miké&li nuori
kuitenkin kuulee ensi kerran vakuutuksesta pankin virkailijalta, oli-
si tarke&a painottaa oikeita asioita myynnin ajan ollessa rajallinen.

Asiakkaalle olisi hyva kdydé lapi lakisdateisen eldkkeen kertymi-
sen perusteita seka sitd mihin suuntaan lakisaateiset elékkeet ovat
menossa. Usein ldhdetddn kertomaan suoraan eldakevakuutuksesta,
mutta syy miksi eldkevakuutus otetaan jaa hamaraksi. Ei riita, etta
kerrotaan eldkkeiden jadvan pieniksi. Varsinkin nuorille on viel&
epaselvaa miten se eldke kertyy. Eldkevakuutus myydéén paik-
kaamaan lakisaateisen eldkkeen jattaméa aukkoa, joten miten ela-
kevakuutusta voisi ottaa jos ei tieda kuinka se elake sitten kertyy.

Myyntineuvotteluissa asiakkaalle tulee paljon uutta asiaa, joten eri-
laisilla diagrammeilla voisi havainnollistaa lakis&ateisen eldkkeen
kertymistd. Kuvat voivat kertoa enemman kuin tuhat sanaa ja pai-
nuvat paremmin mieleen.

Huomiota kiinnitettdvana seikka on milld summalla lahtee myy-
maan vakuutusta nuorelle. Taytyy muistaa ettd tamé kohderyhma
voi vielé opiskella tai on juuri astunut tydelamaan. Opiskelijoiden
taloudellinen tilanne on kaikille tuttu, mutta harvoin juuri tydnteon
aloittanut haluaa ensimmaisend alkaa isolla summalla panostamaan
elakkeeseen, kun se on vielé niin kaukainen asia. Mikali nuorelle
ensimmaisend ehdottaa sdéstdsummaksi 100e kuukaudessa, voi
kauppa jaada tekeméttd. Olisi hyva kertoa mita eldkevakuutukseen
voi minimissaan laittaa, mutta samalla tehda selvaksi miksi se ei
valttamatta kulujen vuoksi kannata.

Mielesténi Op-elakevakuutuksen myyntivalttina on, ettei kertasuo-
rituksen tarvitse olla kuin 30 euroa. Monella yhtiolla minimisum-
ma on yli 50e. Sellaiseen nuoren, varsinkin opiskelijan, on vaikea
lahte&d mukaan. Ei ole tietysti kulujen vuoksi asiakkaan kannalta
edullista laittaa elakesaastoon aivan minimaalista summaa, mutta
nuorille olisi hyva kertoa minimisadstosumma seka sen huonot
puolet ja lahted siitd yhdessa korottamaan summaa. Nuorten asiak-
kaiden tapauksessa myyntid ei kannata yrittaa liian korkeilla sum-
milla. Nuoren tehdessé elakevakuutussopimuksen pienelld sum-
malla esimerkiksi vield opiskellessaan, voitaisiin sopia ettd pankis-
ta soitetaan kun tiedetddn kahden vuoden paasta henkildn olevan
tyoeldmassd, ja summaa korotetaan
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Voi olla asiakkaan kannalta helpottava tieto, ettd mikéli rahan tulo
huomattavasti laskee tai asiakas joutuu taloudelliseen ahdinkoon,
voi sédastdsumman laskea hyvinkin pieneksi. Liian isoa saatosum-
maa tarjotessa voi asiakas saikahtaa ja vakuutus ja ottamatta,
vaikka summaa yrittéisikin laskea. Entista tarkemmin tulisikin siis
miettid mitd sadstosummaa ehdottaa ja kenelle.

Etenkin nuorten henkil6iden olisi tarkedd nahda vertailu siitd min-
kalaisia summia voi nuorena séastamisen aloittaessa laittaa eldke-
vakuutukseen ja kuinka paljon tarvitsee 20 vuotta vanhempana lait-
taa saastoon kuukaudessa, jotta eldkkeesta tulee halutun kaltainen.
Tastakin on olemassa valmiiksi tehtyja vertailuja, joita voitaisiin
esittda paperilla myyntineuvottelussa. Voisi osoittautua hyddylli-
seksi havainnollistaa asiaa kuvalla, jotta se olisi helpompi ymmar-
taa ja jaisi mieleen.

Tilastojen tai diagrammien avulla voi sisdistaa paremmin esitetyn
asian. Uutta tietoa tulee muutenkin paljon kun neuvotteluja kay-
daan, joten joitakin asioita olisi hyva aina nayttaa paperilla dia-
grammeina, jotta asian sisélto iskostuisi paremmin perille. Hyvéna
esimerkkind diagrammi siitd kuinka paljon Suomessa naiset ja
miehet saavat keskimaaraista elaketta kuukaudessa. Luvut konk-
reettisesti nahtyina voisivat olla tehokkaampia.
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11 YHTEENVETO

Materiaalia ty6hon oli yllin kyllin, koska eldakevakuutusta on kasi-
telty 1&hiaikoina runsaasti lehdissé ja mediassa. Ty0n rajaaminen
oli haasteellista, koska aineistoa oli saatavilla paljon ja artikkeleja
aiheesta julkaistaan koko ajan lisda. Talla vuosituhannella on il-
mestynyt lukuisia tutkimuksia aiheesta, miké kertoo mielenkiinnon
kasvusta tuotetta kohtaan.

Elédkevakuutus on tulevaisuuden tuote. Suomessa ollaan menossa
suuntaan, jossa on vaikea ennustaa tulevatko lakisaateiset elakkeet
riittdmaan. Kaikenlaisia teorioita on olemassa siitd miten lakisaa-
teisten elédkkeiden tulee kdymaén, mutta vain aika nayttaa todelli-
suuden. On kuitenkin selvaa ettd keskimééaradinen elin-ik& on Suo-
messa kasvanut ja eldkkeiden nostajia on vuosi vuodelta enemman.
Epdvarmuus tulee varmasti lisddmaén mielenkiintoa vapaaehtoista
eldkevakuutusta kohtaan.

Vakuutusyhtididen tuotteita vertailtaessa Op-elékevakuutuksella on
vahvuuksia kilpailijoiden tuotteisiin ndhden. Aamulehden tutki-
muksen mukaan Op-eldkevakuutus on kuluiltaan selkeasti kilpaili-
joita edullisempi tuote. Op-ryhma teki viime vuonna ylivoimaisesti
eniten eldkevakuutus sopimuksia kaikista eldkevakuutusta myyvis-
t& yrityksistd. Nayttaa toiveikkaalta, ettd eldkevakuutuksen kysynta
alkaa tulevaisuudessa kasvaa erityisesti henkil6illa, joilla elakeiké
on teini-ikaa lahempéna. Myyntitilanteessa myyjan hyvat pohjatie-
dot tuotteesta sekd varmuus auttavat asiakkaan ostopaatdksen te-
kemisessa. On helpompi myyda tuotetta johon itsekin uskoo. Tyon
liitteend on myynnin apuvalineeksi tarkoitettu kooste, mika sisaltaa
perustiedot eldkevakuutuksesta, ennusteen tulevista elédkkeista seka
tuotevertailun eri vakuutusyhtididen kesken.

Kysynta ei valttdmatta nouse kuitenkaan 18-24-vuotiailla samaan
tahtiin kuin hieman idkkddmmill&, koska niin nuorten on vaikea
ajatella elédke-ik&4. Nuorten kiinnostuksesta hankkia eldkevakuutus
laadittiin tyon ohella tutkimus.

Tutkimuksessa selvisi, ettd nuoret kylla pitavat elakevakuutusta
tarkednd seka lakis&ateista eldketta riittdmattomand. Moni aikoo
joskus tulevaisuudessa hankkia eldkevakuutuksen. Aihe ei kuulos-
tanut kohderyhman mielesté ajankohtaiselta ja ehké&pé sanana hie-
man tylsalta. Eldke voi kuulostaa jopa niin epdmielenkiintoiselta
nuorten ndkokulmasta, ettei siita oltu otettu selvaa eika tiedetty
juuri mitdan. Tietdmattomyys paistoi lapi ja selitti vastauksia pal-
jon. Kaikki eivat ota eldkevakuutusta vaikka tietéisivatkin siitd,
mutta tutkimuksesta kay ilmi etteivat 18—24-vuotiaat nuoret tieda
lakisaateisesta eldkkeesté tai vapaaehtoisesta eldkevakuutuksesta
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juuri mitdan. Moni voi ihmetelld sitd median kohistessa aiheesta jo
jonkin aikaa, mutta monet nuoret eivét lue lehdissé Kirjoitettavia
artikkeleita tai mieti mainosten syvallisempad sanomaa kun ky-
seessd on eldkevakuutus.

Eldkevakuutusmyynnin vahaisen maaran syy nimenomaan nuorilla
ei ole siind miten sitd myydaén vaan se miten vahan siité tiedetaan.
Nuoret tarvitsevat henkilékohtaisen tiedonannin aiheesta, jotta sen
merkitys ymmarrettéisiin. Heit4 on vaikea saada pankkiin juttele-
maan elédkevakuutuksesta, mikali he eivat siitd mitd&n entuudestaan
tuotteesta tiedd. Eldkevakuutus otetaan paikkaamaan riittdméatonta
elaketta joten tietoa Suomen eldkejarjestelmasta ja elakkeen tueksi
kehitetysté eldkevakuutuksesta tulee antaa jo kouluissa oppitun-
neilla entistd kattavammin. Kysymys on loppupeleissa koko kansa-
kunnan hyvinvoinnista.
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Liite 1:

KYSYMYKSET 18-24-VUOTIAILLE VAPAAEHTOISESTA
ELAKEVAKUUTUKSESTA

o |k, sukupuoli, ammatti, siviilisaaty?

e Onko sinulla eldkevakuutus?

e Miksi olet ottanut elakevakuutuksen?/ Miksi et ole ottanut eldkevakuutus-
ta?

o Pidatko vapaaehtoisen elakevakuutuksen ottamista tarkedna asiana?

e Jos sinulla ei ole vapaaehtoista eldkevakuutusta, miké saisi sinut ottamaan
sen?

¢ Jos vapaaehtoinen eldkevakuutus ei ole sinulle mielestasi juuri nyt ajan-
kohtainen asia, milloin arvelisit sen olevan?

e Onko sinulla joku muu keino saéstaa elaketta varten?
e Uskotko ettd lakisaateinen eldke on riittava sinulle?

e Mitd tietoa ja milla tavoin toivoisit saavasi pankilta, jotta kiinnostuisit ot-
tamaan vapaaehtoisen eldkevakuutuksen eldkepdiviesi elintason turvaksi?

o Jos yrityksella on sitouttava eldkevakuutus onko silla sinulle merkitysta?

o Tiesitko ennen tata haastattelua vapaaehtoisesta eldkevakuutuksesta ja jos
tiesit niin mista olit kuullut siita?

e Onko tuttavapiirissasi nuoria henkil6itd, joilla on jo vapaaehtoinen elake-
vakuutus?
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Liite 2: 1/(2)
FAKTOJA LAKISAATEISESTA ELAKETURVASTA

o |hmisten keskimé&éardinen elin-ikd on noussut ja véestt elda tulevaisuudessa
yh& vanhemmaksi.

o Eldkkeita pienennetdén tulevaisuudessa, jotta sama eldkemaara riittaisi tal-
le hyvinvoinnin kautta ennustetulle pidemmélle elinajalle.

o Lakisdateinen eldke maaraytyy tydvuosien ja palkan perusteella

o Eldke saattaa my0s jaada pieneksi esimerkiksi tydttdmyyden, katkonaisen
tyduran, lastenhoidon tai opiskelun takia

e Sopivana tyoeldkkeend pidetd&n noin 70 % bruttopalkasta

e Tyohistorian taytyy olla noin 30-33 vuoden pituinen, jotta saat edes 50 %
tyoeléketta

e EU:n alueella tydeldmaan siirrytdadn keskimadarin 27-vuotiaana, jos tyo-
eldmasta poistutaan 62-vuotiaana, tyohistoriaa kertyy 35 vuotta

o Puutteellista eldkettd paikkaamaan on kehitetty vapaaehtoinen elédkevakuu-
tus

MIKA ON VAPAAEHTOINEN ELAKEVAKUUTUS?

Sijoitussidonnainen vapaaehtoinen eldkevakuutus on vakuutuksenottajan ja va-
kuutusyhtion valinen sopimus. Vakuutuksenottaja antaa tietyn summan vakuutus-
yhti6lle sijoitettavaksi ohjeidensa mukaan sijoitusrahastoon. Usein sopimus on
jatkuva ja velvoittaa vakuutuksenottajan maksamaan sovitun vakuutusmaksun
kuukausittain tai vuosittain eldkkeelle jadmiseen asti, kuitenkin vahintaan 62-
vuotiaaksi saakka. Vakuutuksenottaja maaréé kohteet minne varat sijoitetaan.

Eldkevakuutuksesta riippuen vakuutusyhtié maksaa vakuutetulle eldkettd sopi-
muksesta ilmenevan ién ja elake-eran mukaan. Eldkevakuutuksen idea on juuri se,
ettd varoja ei saa nostettua ennen sopimuksen mukaista elédke-ikda muuta kuin
poikkeustapauksissa esim. vahintdan vuoden jatkunut tyottomyys.
Eladkevakuutussopimuksen siséltdd voi vuosien saatossa myGs muuttaa.

Vakuutusmaksujen suuruus, maksettu ajankohta ja maksuille kertynyt tuotto méé-
rittelevat yhdessa maksettavan elakkeen maaran.

MITEN VAPAAEHTOISEN ELAKEVAKUUTUKSEN KERRYTTAMAT
SAATOT VOI KAYTTAA?

Vapaaehtoisella eldkevakuutuksella voi

1) tdydentad lakisaateista elaketurvaa

2) jaada eléakkeelle aiemmin

3) jaada elédkkeelle aiemmin ja tdydentdd samalla lakisaateista eldketta
jatkuu
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(212)

Vapaaehtoisen eldkesadstdamisen verokohtelu on poikkeuksellinen. Eldakevakuu-
tusmaksut voidaan vahentaa verotuksessa padomatuloista, jos niita ei ole, voidaan
ne véhentad ansiotuloista. Vahennyksia voidaan tehda enintaan 5000 euroa vuo-
dessa. Vahennys tapahtuu kertomalla maksujen maara paaomatuloveroprosentilla
eli 28 %* 5000 €= 1400€ --> vahentaa ansiotuloista perittavaé veroa

Eléke verotetaan padomatulona. Ansiotuloista vahennetyt vakuutusmaksut ja nii-
den tuotoista kertynyt eldke verotetaan ansiotulona.

MIKSI VAPAAEHTOINEN ELAKEVAKUUTUS KANNATTAA OTTAA
JO NUORENA?

Nuori saastaja hyotyy eniten koronkoron vaikutuksesta sekd hyvatuottoisista sijoi-
tuskohteista. Sijoitussidonnaisissa vakuutuksissa vakuutuksen tuotto riippuu sijoi-
tusrahastoihin kertyneesté tuotosta. Sijoitusajan ollessa pitk& hyvét ajat kompen-
soivat huonompia aikoja. Pitkélla aikavalilla myds riskipitoisia rahastoja voi hyo-
dyntéa.

Alla esimerkki miksi sadstaminen kannattaa aloittaa ajoissa.

Esimerkki
Aloittaa siistimi- Sééstbss_é Vaadittava kk-sijoitus
sen 65-vuotiaana, 200.145 euroon,
100e / kk, 6% p.a. (6% p.a.
25-vuotiaana 200.145 100
35-vuotiaana 100.954 198
45-vuotiaana 46.435 431
55-vuotiaana 16.470 1.215
Laskennassa ei ole huomioitu sijoittamisen kuluja.

Kuten kuvasta huomaa, silla on suuri merkitys minkéa ikdisena aloittaa elakesaas-
tdmisen. Jo 25-vuotiaana sadstamisen aloittanut on laittanut 100 € kuussa elédke-
vakuutukseen. Korko on laskettu 6 %:lle ja ndin hé&nelle on kertynyt 200.145€
sééstoja 65-vuotiaana. Kymmenen vuotta my6hemmin aloittanut on saastanyt mil-
tei puolet vahemman.

TARKEAA

o Vapaaehtoisella eldkevakuutuksella voi sailyttaa elakkeella hyvan elinta-
son nostamalla vakuutuksesta kertyneité tuottoja kuukausittain lakisaatei-
sen eldkkeen lisaksi

e Elintasolla on merkitysté, koska elakkeell& voit viettad jopa 10-20 vuotta
elamaéstasi
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Liite 3:

Elakkeensaajien kokonaiselakejakauma euroina 31.12.2005

Kokonaiselake
€/kk
2 000-

1 800-1 999
1 600-1 799
1 400-1 599
1 200-1 399
1 000-1 199
800- 999
600- 799
0- 599

% 25 20 15 10 5 0 0 5 10 15 20 25 %

Keskimaardinen kokonaiseldke 31.12.2005, €/kk
Miehet Naiset Kaikki
1326 1030 1160

Miehet (528 000)

Naiset (680 000)

Suomessa asuvat eldkkeensaajat. Luvut eivét sisélla osa-aika- ja perhe-elakkeensaajia.
© Eléketurvakeskus
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Liite 4: MYYNNIN TUEKSI 1/(6)

Kooste vapaaehtoisesta eldkevakuutuksesta, lakisaateisen elakkeen kertymisesta
seké eldkevakuutuksen tuotevertailu

VAPAAEHTOINEN ELAKEVAKUUTUS:

Elédkevakuutus voidaan ottaa 1) tdydentdmaan lakisaateisté elaketta 2) jotta elak-
keelle paastaisiin lakisaateista elédke-ik&da aiemmin 3) jaaddaéan eldkkeelle aiemmin
samalla tdydentden lakisaateisté eldketta.

Vapaaehtoisia eldkevakuutuksia on olemassa kahta eri laatua. Sijoitus sidonnaista
seka korkotuottoista. Sijoitussidonnainen on naista yleisempi. Korkotuotto-osan
tuotto muodostuu laskuperustekorosta ja asiakashyvityksesta. Sijoitussidonnaisen
osan tuotto riippuu valittujen rahastojen arvon kehityksesta.

Vakuutusmaksujen suuruus, maksettu ajankohta ja maksuille kertynyt tuotto maa-
rittelevat yhdessa maksettavan elakkeen maaran.

Eldkevakuutuksesta riippuen vakuutusyhtié maksaa vakuutetulle eldketta sopi-
muksesta ilmenevan ién ja elake-eran mukaan. Eldakevakuutuksen yksi tarkeim-
mistd ominaisuuksista on varojen sitoutuminen siihen saakka kunnes ja4 elakkeel-
le.

Usein sopimus on jatkuva ja velvoittaa vakuutuksenottajan tekemaan talletuksen
kuukausittain tai vuosittain eldkkeelle jadmiseen asti, kuitenkin vahintdan 62-
vuotiaaksi saakka.

Vakuutuksen irtisanominen on mahdollista vain harvoissa tilanteissa, joita ovat:
pitkad tyottdmyys, puolison kuolema, avioero, vakuutusyhtié muuttaa sopimuksen
ehtoja vakuutuksenottajalle epaedullisella tavalla.

Yleensé eldkevakuutuksessa on kuolemantapausturva. Vain poikkeustapauksissa
néin ei ole. Kuolemantapausturva on lahiomaisille verovapaata 35 000 euroon asti
kutakin edunsaajaa kohti.

Elékevakuutussopimuksen sisaltéa voi vuosien saatossa myds muuttaa.

Vakuutusmaksut ovat verovahennyskelpoisia. Eldkevakuutusmaksut véhennetaan
padomatuloista. Vahennyksié saa enintaén tehda 5000 euroa vuodessa. Jos paa-
omatuloja ei ole, voi vakuutusmaksut vahent&a ansiotulojen veroista erityisena
alijg@mahyvityksena. Myds silloin véhennyskelpoinen méara on maksimissaan
5000 euroa ja vakuutusmaksusta véhennetaan 28 %,

Eléke verotetaan pddomatulona. Ansiotuloista vahennetyt vakuutusmaksut ja nii-
den tuotoista kertynyt eldke verotetaan ansiotulona.
jatkuu
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LAKISAATEISEN ELAKKEEN KERTYMINEN: 2/(6)

Elékettd alkaa kertyd tyOurasta 18-vuotiaasta 68 ik&vuoteen saakka. Elédkkeelle
voidaan jaada ikavuosien 63-68 valilla. Jos elakkeelle mielii jaada jo 62-
vuotiaana, lakisaateisen eldkkeen maara vahenee 0,6 % /kk enintdén 7,2 prosent-
tia. Kunkin vuoden ty6ansiot méaarittelevat saatavan elakkeen maaran. Lakisaatei-
nen eldke karttuu seuraavan karttuman mukaan: 18-52-vuotiaat 1,5 prosenttia,
53-62-vuotiaat 1,9 prosenttia ja 63 ikdvuodesta eteenpéin 4,5 prosenttia vuotta
kohti.

Suomeen ennustetaan tulevaisuudessa tulevan tilanne, jolloin elakeik&isten maaré
tyoikaisiin ndhden on suhteettoman suuri. Ihmiset elévat kasvavan hyvinvoinnin
kautta entista pidempdaan ja nostavat elékettd yha kauemmin.

Néin eldkkeen maksajia ei ole tarpeeksi jolloin elédkkeitd joudutaan pienentdmaan.

lltasanomien tutkimus tulevaisuuden elakkeista:

Kalle Keskiverto
e Menee toihin 23-vuotiaana
e Elakkeelle 63-vuotiaana
e Kalle saa koko ajan keskipalkkaa

Syntymavuosi 1987, eldkkeen maaré palkasta 46,1 %

Syntymavuosi 1967, eldkkeen méérapalkasta 54,1 %

Syntymavuosi 1957, elédkkeen méérapalkasta 55,2 %

Syntymavuosi 1946, eldkkeen méérapalkasta 58,6 %

Maija Myyja

e Ensimmainen palkka on 25 % keskipalkkaa pienempi
o Palkka nousee vahitellen

o Eldkkeelle jaddessa palkkataso on 5 % yli suomalaisen
keskiarvon

Syntymavuosi 1987, elakkeen maaré palkasta 44,1 %

Syntymavuosi 1967, eldkkeen méérapalkasta 50,0 %

Syntymavuosi 1957, eldkkeen méérapalkasta 54,6 %

Syntymavuosi 1946, elakkeen méaarapalkasta 58,5

jatkuu
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3/(6)

Palkka alkuvaiheessa on 20 % alle palkansaajien keski-
vertopalkan.

Tulotaso kipuaa tyovuosien kuluessa ja viimeisend tyo-
vuotena palkkataso on 20 prosenttia keskiarvoa parem-

pi.

Syntymavuosi 1987, elakkeen maara palkasta 38,9 %

Syntymavuosi 1967, eldkkeen maaréapalkasta 43,8 %

Syntymavuosi 1957, eldkkeen maaréapalkasta 48,5 %

Syntymavuosi 1946, eldkkeen maaréapalkasta 54,4 %

Pentti Pukumies

Padsee ensimmadisessa tyopaikassaan keskipalkalle
Ura- ja palkkakehitys ovat suotuisia ja eldkkeen kyn-
nykselld palkka on kaksinkertainen tavalliseen palkan-
saajaan verrattuna.

Syntymavuosi 1987, eldkkeen méaaré palkasta 35,3 %

Syntymavuosi 1967, eldkkeen méérapalkasta 39,9 %

Syntymavuosi 1957, elédkkeen méérapalkasta 45,2 %

Syntymavuosi 1946, elédkkeen méérapalkasta 52,4 %

Saara Sairaanhoitaja

Aloittaa 20 % keskiarvoa pienemméll& palkalla.

30 vuoden uurastuksen jélkeen palkka on noussut 10
prosenttia ylikeskiarvon.

Kymmenen viimeisen tyovuotensa aikana hén hollaa
tyotahtia ja saa keskivertopalkkaa.

Syntymavuosi 1987, elakkeen maaré palkasta 45,0 %

Syntymavuosi 1967, eldkkeen méérapalkasta 50,7 %

Syntymavuosi 1957, elédkkeen méarapalkasta 56,35 %

Syntymavuosi 1946, eldkkeen méérapalkasta 62,3 %

jatkuu



TUOTEVERTAILU:

Vakuutusyhtiot tarjoavat elékevakuutusta hieman eri tuote-ehdoin:

4/(6)

64

Rahastoyhtigita valittavissa:

Op-elékevakuutus: 1

Nordean Selekta elakevakuutus: 1
Tapiolan Rahasto-Omaeléke: 2
Sampo elakevakuutus: 1
Skandia-Life elakevakuutus: 24
Pohjola-elake: 3

Rahastoja valittavissa:

Op-elékevakuutus: 30

Nordean Selekta eléakevakuutus: 51
Tapiolan Rahasto-Omaeléke: 27
Sampo elakevakuutus: 49
Skandia-Life elakevakuutus: 94
Pohjola-eléke: 40

Rahaston vaihto ilman kuluja/vuosi:

Op-elékevakuutus: 4

Nordean Selekta elékevakuutus: 6
Tapiolan Rahasto-Omaeléke: 4

Sampo elékevakuutus: 4

Skandia-Life elakevakuutus: Rajattomasti
Pohjola-eléke: 4

Aktiivisesti hoidettuja varainhoitorahastoja kaytettavissa:

Op-elékevakuutus: 1

Nordean Selekta eléakevakuutus: 5 (3 sis. osakkeita)
Tapiolan Rahasto-Omaeléke: 2

Sampo elakevakuutus: Ei yhtédén

Skandia-Life elakevakuutus: 18

Pohjola-eléke: 6

jatkuu
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5/(6)
Sééastdjen sijoittaminen laskuperustekorkoiseen tiliin:

Op-elékevakuutus: Onnistuu

Nordean Selekta elakevakuutus: Onnistuu
Tapiolan Rahasto-Omaeléke: Onnistuu
Sampo eldkevakuutus: Onnistuu
Skandia-Life elakevakuutus: Ei onnistu
Pohjola-eléake: Kylla

Henkivakuutusturva on elinikdinen

Op-elakevakuutus: Ei. Lisdmaksusta 90 elinvuoteen saakka

Nordean Selekta eléakevakuutus: Ei. Lisamaksusta 90 elinvuoteen saakka
Tapiolan Rahasto-Omaeléke: Ei. Lisamaksusta 90 elinvuoteen saakka
Sampo elékevakuutus: Ei. Lisdmaksusta 80 elinvuoteen saakka
Skandia-Life elakevakuutus: Kylla

Pohjola-eléke: Ei. Lisamaksusta 80-ikdvuoteen saakka

Henkiturvan saastojen kattaminen:

Op-elékevakuutus: 80 -prosenttisesti

Nordean Selekta eléakevakuutus: 80% , lisamaksusta 100 prosenttiin asti.
Tapiolan Rahasto-Omaeléke: 80 -prosenttisesti

Sampo eldkevakuutus: 80 -prosenttisesti.

Skandia-Life elakevakuutus: 101-prosenttisesti

Pohjola-eléke:80 prosenttisesti

Elakkeen maksu mahdollisen tydkyvyttdmyyselakkeen aikana:

Op-elékevakuutus: Useammassa erdssa tai kertakorvauksena

Nordean Selekta elékevakuutus: Kuukausittain, erissa tai kertakorvauksena
Tapiolan Rahasto-Omaeléke: VVoi nostaa 2 tai sitd useamman vuoden aikana
Sampo eldkevakuutus: Voi nostaa kahden tai sitd useamman vuoden aikana
Skandia-Life elakevakuutus: Kuukausittain, erissa tai kertakorvauksena
Pohjola-eléke: Kuukausittain, erissa tai kertakorvauksena

jatkuu
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Eldkkeen maksu mahdollisen ty6ttomyysselakkeen aikana:

Op-elékevakuutus: Useammassa erdssa tai kertakorvauksena

Nordean Selekta eléakevakuutus: Kuukausittain, erissa tai kertakorvauksena
Tapiolan Rahasto-Omaeléke: Kuukausittain, erissé tai kertakorvauksena
Sampo elakevakuutus: Useammassa erassa tai kertakorvauksena
Skandia-Life elakevakuutus: Kuukausittain, erissa tai kertakorvauksena
Pohjola-eléke: Useammassa erassa tai kertakorvauksena

Minimisaastdsumma:

Op-elakevakuutus: 30e/suoritus

Nordean Selekta elakevakuutus: 50e/suoritus

Tapiolan Rahasto-Omaeléke: Ei ole, kulujen vuoksi pienet summat eivét kannata
Sampo eléakevakuutus: 80e/suoritus

Skandia-Life elakevakuutus: 85e/kk

Pohjola-eléke: 50 e/kk

Saastdsumman muuttaminen joustavasti:

Op-elakevakuutus: Ei ole pakko maksaa sédéstésuunnitelman mukaisesti, mutta
henkivakuutusmaksut juoksevat koko ajan

Nordean Selekta elékevakuutus: Onnistuu

Tapiolan Rahasto-Omaeléake: Onnistuu

Sampo eldkevakuutus: Onnistuu

Skandia-Life elakevakuutus: Vasta 13 k jélkeen

Pohjola-eléke: Onnistuu

Eldkkeen nostosuunnitelman muuttaminen eldkeidssé

Op-elékevakuutus: Onnistuu

Nordean Selekta eléakevakuutus: Onnistuu
Tapiolan Rahasto-Omaeléke: Ei onnistu
Sampo eldkevakuutus: Ei onnistu
Skandia-Life elakevakuutus:Onnistuu
Pohjola-eléke:Ei
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