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Tama on alkuperaisen artikkelin rinnakkaistallenne (kustantajan versio).

Rinnakkaistallenteen sivuasettelut ja typografiset yksityiskohdat
saattavat poiketa alkuperaisesta julkaisusta.

Kayta viittauksessa alkuperaista lahdetta:

Muuttoranta, K. & Kela, S-N. 2023. Poroa verkosta verkkoon. Poromies. 92 (1), 70-71.

~
1
—l ( st ( >;:
g ~ < sk w
~ ( x5 \/(
-l ’~ NV -l( b ( ;_-| n
L }f‘- V
~ ) 3 V ( sk " ( i
/, T - v =€ I I



70 | Poromies

POROA

VERKOSTA VERKKOON

Teksti Kirsi Muuttoranta ja Sarai-Natalia Kela

Tietokone ja dlypuhelin ovat
paasseet verkonpainon virasta
ihan oikeiksi tybkaluiksi porota-
loudessa. Verkkoon ovat uineet
niin poromerkit kuin tukien
haku.

yOs porotuotteiden myyn-

ti ja markkinointi ovat siir-

tyneet enimmikseen sihkoi-
seen maailmaan. Tdmi juna menee lu-
jaa: nyt tarvitaan lisii digiosaamista ja
myds uusia, porotaloudelle suunnitel-
tavia digityokaluja.

TEKNIIKKAA POROAIDALLE
Vasama-hankkeessa ~ suunnitellaan
uusia sovelluksia poronhoitoon. So-
vellusten haasteena on laitevaatimus-
ten lisiksi tiedon siirto. Porot eivit
nettiyhteydestd perusta, mutta digi-
verkko mahdollistaa tiedon siirtymi-
sen ajantasaisesti. Kuvaviestien avulla
voi vilittdi tietoa erotuspaikalta - kun
vain saisi jonkun yhteyden niiden 14-
hettimiseen.

Satelliittiyhteys on ollut tihin as-
ti turhan kallis muuhun kuin hitiva-
raksi. Teknologian kehittyminen on
tuonut myds hinnaltaan ldhes jirkevi
vaihtoehtoja yhteyksien luomiseen.
Olemme hankkineet Starlink-satelliit-
tipalvelun, jota kokeillaan hankkeessa
maastossa keviin aikana. Yhteyksien
lisiksi my0s kentilld kdytettivit lait-
teet pidsevit pakkastestiin. Sovellus-
ten kehittimistyo jatkuu yhteistyGssi
pilottipaliskuntien kanssa.

POROKAUPPAA VERKOSSA
Poronlihan myynti on periaatteessa
helppoa. Parhaassa tilanteessa tuote
myy itse itsedin, kun puskaradio rum-
muttaa tietoa asiakkaalta toiselle. Sil-
ti aika harva nauttii porotuotteiden
myynnistd. On aivan liian helppoa ku-
vitella seuraava tilanne, kun ajat mon-
kijalld.

- Piiviil Olisko sulla myydi poroa
ja mihin hintaan?

- Ootas, nyt on vihin paha paik-
ka. Onhan siti lihaa, mutta ne hinnat
ovat vield péivittimittd. Ei timi pu-
helinkaan n#kéjdan kuulu kunnolla.
Mitis jos soitat joskus uudelleen?

Puhelinmyynnistd kannattaa siirtyid
kohti sdhkoistd markkinointia. Suu-
rin osa asiakkaista on tottunut verk-
koasiointiin ja he tilaavat netisti suju-
vasti monenlaisia tuotteita.
Digialustalla on useita etuja. Asi-
akkaat kirjoittavat itse yhteystieton-
sa ja haluamansa tilausméirit. He tie-
tidvit tuotteiden ja rahdin hinnat he-




ti tilatessaan. Tilaukset péivittyvit au-
tomaattisesti tiedostoksi, joka par-
haimmillaan vertaa itse tilausmairid
varastossa oleviin tuotteisiin. Myyji
voi keskittyd paremmin porotdihin ja
tuotteiden valmistamiseen.

Nykyteknologian avulla voi saada mo-
nia helpotuksia porotuotteiden myyn-
tiin. [lahduttavan moni on siirtynyt jo
sihkoiseen maailmaan myods myyn-
nissi ja markkinoinnissa. Vield on
kuitenkin paljon myyjig, jotka eivit
ole 1oytineet aikaa tai osaamista sih-
koiseen myyntiin.

Lisitunteja vuorokauteen ei pys-
ty antamaan kenellekdin, mutta tar-
joamme nyt Vasama-hankkeen kautta
osaamista maksutta kaikille halukkail-
le. Tdmi koskee niin uuden perusta-
mista, kuin vanhan kehittimista.

Tilausten hallintaan voi kiyttid vaik-
ka Google Formsia tai astetta edisty-
neemmin verkkokauppaa. Me Vasa-
massa autamme niiden rakentamises-
sa alusta alkaen. Hankimme osaamis-
ta tarvittavista aiheista ja neuvomme
kidestd pitien. Kiymme lipi myyntid
ja markkinointia digimaailmassa: las-
kujen kirjoittamista, myyntineuvotte-
luja ja uusia maksutapoja — mitd vain
tarvitaan. Pidet4dn webinaareja, verk-
kovalmennuksia tai sopivan porukan
l6ytyessd vaikka tupailtoja. Ei unoh-
deta sitd puhelintakaan.
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Lisapotkua porokauppaan?
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Mit& uutta haluaisit oppia poronlihan myynnisté ja
markkinoinnista? Jarjestdmme kevaan aikana naihin
teemoihin liittyen koulutuksia webinaarien ja tupailtojen
muodossa.

Voit my&s koota porukan, jolle tulemme hankkeen
toimesta paikan paalle pitamaan koulutuksen
toivomastanne myynnin ja markkinoinnin aiheesta.
Ota rohkeasti yhteytta!

Koulutukset jarjestaa Vasama -hanke.

Lisatietoja hankkeen kotisivuilta www.lapinamk.fi/vasama
ja séhkdépostitse sarai-natalia.kela@lapinamk.fi.
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